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Introduccion

Sell Out

En la industria del retail se llaman "datos de sell out" los datos de ventas al shopper en
salidas de cajas. El dato de sell out es el Unico tipo de datos que permita medir la
demanda del shopper ya que provienen de las ventas reales al consumidor de cada

tienda.
( h PAG 3”)' alld V )
I mim
ot s = g G
Una industria produce Envia los productos El retail ofrece el El producto es
un articulo. para su distribucion. producto en su punto adquirido por el
de venta. consumidor final.
enTiendae

Es una solucion en la nube desarrollada por BITAM® que tiene como propdsito llevar a
cabo el analisis de informacion de Sell-Out para los proveedores de Retail en canal
moderno. enTienda® ofrece dos ventajas competitivas a sus usuarios, una retail y otra
estratégica:
Operativa: Sus robots llevan a cabo la extraccion del Sell-Out, la organizan, homologany
preparan asociando los SKU “s de las cadenas con los del cliente.
Estratégica: Pintan de forma automatica tableros que ayudan a responder preguntas de
negocio relacionadas con Ventas e Inventarios.
enTienda® cuenta con ventas e inventarios, cada una de estas con sus respectivas
particularidades.
Por un lado, tenemos la parte administrativa que se compone de algunas de las
principales subareas:

Cadenas

Gestion de cargas

Productos

Reportes

Temporadas

Configuracion
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Anélisis sell out en retail

Se han ido anadiendo mas maodulos como pedidos (Sell In), prondstico mensual béveda

de precios, indicadores econdmicos, periodos etc.

La parte de analitica consta de aproximadamente 23 tableros base mas el desarrollo de
reportes personalizados, que nos dan la posibilidad de tener informacion clara para la

toma de decisiones.

Vamos a entrar de lleno a cada una de estas mas adelante.

Do

i Aplicaciones  # Inicio

A Inicio

o=
o

CADENAS

B

GESTION
PRODUCTOS DE CARGAS

Administrativo
Cadenas

Esta seccion se compone de las siguientes areas.
Cadenas
Tiendas
Credenciales
Metas cadena

i Aplicaciones © M Inicio Cadenas Grupo

M Inicio

e =2 =

™™= [on | SR-

CADENAS

PREGUNTALE ABITAM®

TIEMDAS CREDEMCIALES

ll

REPORTES

PRONOSTICO
MENSUAL

2

CONFIGURACION
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Cadenas

En esta seccidon veremos cuales son los robots que tenemos habilitados segun las
cadenas contratadas.

= & Cadeni Gruge | Cadenas

Cadenas =
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0 preyrery HEIWIE DEPGT - B B Sl Sprimeredor e wcmedrpt £ B hom -
= ARTEL E ] P F T a——_—— ]
O meres caprEL ® o £ tlps ek et e g 9
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O Hadhas spans . J % bitpiiprevmedaras smars o s T Segin 20 R
[ ] ALSUPER » L il v i e st =
HaBhats CathiEY » B B batpos . kg =
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[ HaPhats e & = ] |
M hats HETSHOES -] m » B

Al dar clic sobre alguna, podemos visualizar mas campos complementarios relacionados
a la cadenay de configuracion como:

Logotipo

Generar peticion reporte

Si esta activa o no

Permite carga histoérica

Arrastre de inventario (se puede activar para ciertas cadenas que lo requieran)

Ajuste mensual

Vista detalle credenciales asociadas a la cadena
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Tiendas

Nos permite ver de manera especifica cada una de las tiendas que corresponden a cada
cadena contratada. Basicamente es el catalogo correspondiente que el cliente puede
nutrir con respecto a la informacién de cada tienda. En caso de que se descargue alguna
otra tienda de los portales, se relaciona con el ID, y posteriormente podemos
complementar toda la informacion relacionado a ese ID en este catalogo.
Las variables son las siguientes:

Cadena

ID tienda

Tienda

Formato

Ubicacion

Activa (si esta activa o no)

Ciudad

Estado

Codigo postal

Latitud

Longitud

Zona

Supervisor

Promotor

Zona Nielsen

Zona retail

Tipo Ubicacion

Tipo clima

Tipo ciudad

Cabe mencionar que no todos los campos aplican para cada cliente, y las etiquetas son
personalizables, es decir se pueden reemplazar por el nombre como el cliente los
identifica.

PREGUNTALE ABITAM® 6
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=& dntiends el Tiands ‘\\

TIENDA L O +

* Cadena * |0 Tinnda Tiends

SORIANA v @ Eity Elub Hermasiia

City Chile

Ubicacian

Domicilic

BlvilPayea Hio Sorvors Mis# 128 v Hivi. Soldaridsd 128 Provects Rio Sonvera

Chudad Fstado Codigoe Postal
B Axtha Hermhesille Sonoes 83370
Longitud Latitud
FP0ATHBE1IWISH 13097083806 254000

Estructura de Operaciones

Zona Supervisor Promotor

Areaiiy Me Aslgrsn e Asignads

Clasificadores Tienda

Zona Miehien Zonaretail Tipa Ubicacion Tioo Clima Tipo Ciudad

Mo Asignads P Aslgriade: N Asignada Mo Asignada Mo Asignado

Una vez ingresado la informacién, bastarad con dar click en el botén de Aplicar para que se
guarde el registro y el cambio se vera reflejado de forma automatica en la aplicacion.
También es posible descargarse este médulo a Excel para hacer cambios de forma
masiva, es decir te descargas el catalogo, aplicas todos tus cambios en el archivo y puedes
importarlo:

=) Menlienda

B M Entiendabes

Entienda best

Imgortar desde Exel

[T Cadens 1B Tiesmsla Tiesdn Funmatn Tema [T Clurdadd w::
Exportsr o Excel ¢5ta vists
[ #ohiass 1z ity Sub Hermesite ity Chubs Arcam BhvelPases fi Sonorm IR 128 y Bhd. Solidaridid 165 Proyecto RiaSo. remeile somrs
Enprortar a Excel esta forma
(] VWALIMAHT nw SC COLGH SUPERCENTER BANG PERIF AR TASY TLACUERATUE JALEET B
—
— <

WALMART 1354 LA ABEITIE, SR BECGA ALIRFEEA NS AR ABCINCA AR ABGDAER (L =
Imarimir & PDE

WALBAART 344 A RSPERAMEA BOCHGA ALIRRTRA PRI CALIFORNIA EEPIRANTA SoMOR

Elimsirar ok ks registras
[0 WaLhsART 1357 DA CDHACUN DODEGA MIRRERA NORESTE LORTO EMILO MENDOTA ATURA COARL

[]  warmasny 1867 BACABCRCA, EODEGS AURRERA FACIFICO TERCERAY CUSRTA 85 CABORCA SORORA
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Exportar a Excel - Ertienda best

Exporta desde el mend de atajos o personaliza tu exportacidn:

& Atajos de exportacion =

CAMPGS EXPORTAR A EXCEL

CURRENT SECTION creatediser

modifiedUser
createdDate

maodifiedDate
Ciudad

Cadena
Codigo Postal

1D Tienda
createdData

Tienda
createdUser

Formaio
Domicilio

Domicilio
Estada

® A Entiendabest

Entienda best
Cadena 1D Tierda Tienda Frmam Zona Do Clisdad
] soRAnA 1022 City Club Hermosille CityCub Areaill BivdPases ¥ Blve, Salidandad yecto RioSa.. Hermasill
i Exportar a Excel esta forma
O WALMART 119 SCCOLON SUPERCENTER BANID PERIF SUR # 7835 TLAQUEPAQUE JALISCC
Exportara PDF
O wawmaRT 1224 BAAPODACA SUR BODEGA AURRERA MORESTE CARR APODACA JUAREZ APODACA NUEVD
Imprimir a POF
[  WaLMART 1341 BAESPERANZA BODEGA AURRERA PACIFICO CALIFORNIA ESPERANZA SONOR,
Eliminar todos los registros
] WALMART 1357 BACDACUNA BODEGA AURRERA HORESTE LERTO EMILIO MENDOZA ACUfLA CoAHU
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Credenciales

Aqui daremos de alta las credenciales de los portales para cadena contratada, es
importante dar de alta en “Notificar a” el correo del usuario que tiene las contrasefasy el
usuario de enTienda®. En este apartado se ingresan las nuevas credenciales para los
portales en caso de que se expiren. Este punto es importante para la descarga de la
informacion del Sell Out, sin las credenciales el robot no tiene manera de conectarse al
portal de cada cadena.
Cadena credencial
Usuario
Password
Proveedor
Parametros adicionales
Portal web
Activo
Estatus
Notificar a
T TR
Credenciales £

| Cadena Usiarka Brareesdin

>
[

ARTEL pallesasigarselicom 205233
O CAumMax allesas bgealiman com 102657
IHOME DERST allesasishomedtpot com 104341

SORLLA, galleasisonana.com 504320

8888 !
i
:

WALMART walman ggaletas com A62067

Metas cadena

En esta seccion podemos ingresar los presupuestos por cadena (en dado caso de que se
manejen metas). Inicialmente son metas a nivel cadena pero se pueden personalizar al
nivel que se requiere incluso hasta nivel SKU.

® A  CadenasGrupo  Metas Cadena

Metas Cadena

SORIANA 20240101 Sell out $11.107.38
VEALMART 2024-01-01 Sellout $79.317.19

SORIANA 2024-02-01 sell out $23,303.07

Algunos de los campos: Cadena, Tipo Meta (Sell In, Sell Out), Fecha, Importe.

PREGUNTALE ABITAM® 0
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Gestion de carga

En esta seccion podemos identificar todas las opciones que se relacionan con la cara de
los archivos de Sell-out de enTienda® y se compone de cuatro secciones.

Bitacora de cargas

Eventos de cargas

Programacion de cargas

Solicitud de reportes

Este reporte nos muestra la informacion de la carga del archivo de Sell-out, en la medida
gue avanzan los dias podremos ver como se llena esta seccion con el archivo del Sell-out
de cada cadena.

Bitacorade cargas + B
O ceden iy Eatann Fockuy rva i Focha ¥ ora Fin Fechainicha FeshaFinel oo Cargatos Mersaie deerre Tiow e
[ waumant s EZgalletas Errem 0TI04-19 0412109 20030423 181137 20030802 20230422 o Pl crodencibes Dar
[ wALMaART wakmarZgalletss com Error 2027 0422 064207 20070422 181145 20030601 0230821 o Failo eredenciles Diaru
[ WALMART walmartgyalietss.com Ermor HOEI04-T1 0611218 HIT06-21 101130 FHRT03-L R0 o Failo credenciabes Duari
O] WALMART walmartgrgallessacom [ H0E3-04-20 bed AL 0230420 10:11:38 230830 R0 o Fallo credencisles Diaria
O WIALMART walmartggalieest com Krror FOFI0L-T0 001315 FOTI04-19 101138 A0 FOF0810 ] Fallo credancisies Diseia
O WALMART wamatgalieta com Errow OO 160817 10 JOUI04TE 181134 F0AITE JOXI081T a Pl credencisbe. Diaria
[ WALMART wama tgalictan com Error IO T IS 01T 181D IOy W01 ] Fallo credenciabe Ciaria
[ WEALMART it Ggalictaconm Errer IS 0HI2F 20230414 181130 023084 0230415 [ Fally credenciales Daria
[ WALKART walmart gaietsscom Errar 2023.04-15 06112105 20220615 181138 20230325 0210814 o Faila tredenciles Diars
ARTELS Falutcgartalicom rrer T0EIDE1A LD 20230414 100136 0330513 0330815 1 tags: - UREh Histenica
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Si seleccionamos una linea de carga, nos proporcionara informaciéon detallada y de la

misma forma podemos descargar el archivo especifico para el dia seleccionado.

Eventos de carga:
Nos muestra la informacion de hora de inicio y término de la carga, asi como las cadenas
y el estatus de los mismos, ya sea si se termind el proceso o si tuvo error.

Woow AdministraciondeCargee  Eventos deCarga

Eventos de Carga

Cadens

WALMART

WALMAET

o I [ Y o (Y o A |

IO T [
b

D« O

PREGUNTALE ABITAM®

Fechay Hora Pethion

220472023 06:11 PH
220472020 Gada Pra
2UOAII029 01:15 Pra
JN0AI023 0103 PRE
200872073 09 03 AW
0603 08 33 AM
23062023 0872 A0
230412023 05:12 A4
20/04/202 5304 A0
20412023 0304 AN
2O/T02I 0611 P
2OG/T02I D6TH Fiv
L0E0II TS Pie
2206/2023 GRS P
2200872023 0903 Asd
OO 0853 A8
2200872073 08722 A
O I0TI06:17 AN
00300 A

220472023 0307 A

Fecha ¥ ot inico Carga

2310442023 06:41 P

221063003 oot P

FUOLA02I0918 P

JACATIOIIOT0S P

FAIOAHOTIONH A

SO 08 A

2H0M003 00cEE A

20420230412 A

2042009.00:04 ALt

2304202303048 AM

2ROHPOZI06IL M

2200230601 PM

Q00T TS P

2210420220405 P

32023 O A

VCAIIIILA AT AN

227087202308 72 A

O TI061E A

00T 00 0% AN

2240420230309 AM

Fectha yiora M0 Carga

EN06/20EI0E PM

e R

TS0 P

FVOAOEIO1 1P

TR0 OTIOW 08 AN

TR0 O3 AN

T IOTIONTE AN

TIOSI0IOLIDAM

ZU0AIOIO0L AN

2IVA/0EI0T0LAM

TT0IOEI0AE P

ZHOGZOZI0AL P

LRI P

THOG/I0EI 113 P

T2 T OROd AN

THOALFITSC00E AN

THOAIFOTI04 T A

FHOOIS04TT A

T TOTIAT 08 AN

ZITE0TTORNS AM

Evento

Cjecucion 58 POST

Canesodn al porsal

Upsericion L8 PORT

Conmite 3l pereyl

Himcaicion S# POST

Conexite al pernal

Egrcucion S POST

Conenstes il pertal

WALMART -wealimart§galiebas ecm: Subenit de ressorie EnTiends Jrventory
WALMART - walm artGgalietas em: Submit de regrte ENTiends, Sales
Epecucion 59 POST

Conexien 3 portal

Ejecusion 5P POST

Conexidnal porsal

atascibn o8 BOAT

Cermite & pertsl

Egmeneion L8 BOST

Conxion ol portal

WALMART -vrslmarti palietad oo Sl de e s Entiende inveniory

WALMART - ritmrt §galietas e Submil & regeorts EnTionda, Sahes

Cxtates

Terminad

Tarinsds

Errer

Terminad

Terrinads
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Solicitud de reporte:

Aqui se puede solicitar la generacion del archivo si no se generd. La descarga es posible
desde la bitacora ya sea con reproceso manual o con los reprocesos automaticos que se
tienen programados durante el dia.

B A AdminsUracionde Carges  Solicitud dereports

Solicitud de reporte ¢ B o=
_- ‘‘‘‘‘ Cafena FooaSsrags Esraau
1IN0V I00T 00000 At WALSART Pendiente
[0 140820e3 0300 A WALMAET Pendients
O istatucionoo s VAALMART Prrtiente
1208/ 2005 03:00 AM WALMART Pendiente
[} 11000 0300 A VALMART Pendiente
O TSI OO0 A WALMART Pandiants
(m OGS/ 2009 0300 AM WALMART Prrcliente
D208/ 2005 03:00 &AM WIALSMART Pendients
__ CFAAN 0TI 0300 A YRALNART Pendiente
O  oeusoasosmam VAALMLART Perclients.
G0N 2035 6300 A0 WALMART Pendiente
0 DA 00T 0300 AM WaLMART Pendiente
:' CIUN IS CI00 A WALMART Pendiente
: ROV 03I OR00 A waLsMaRT Pevlisnts
DL02025 0300 A AALRADT Pendents
d OV06 200 S 00000 AN VALNART Pendiente
M P00 G000 Asd AALMART Pendients
- TRGASI00H 0300 A VAL MART Percients
TV 0T00AM WALMART Perelignte
26047003 00000 AM WALMART Pendiente

NOTA: Si no se genera la descarga por la mafnana por diferentes razones entre ellas;
disponibilidad del portal, credenciales vencidas etc., se realizan reintentos a ciertas horas
programadas durante el transcurso del dia hasta que se descargue la informacion.

PREGUNTALE A BITAM® 12
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Productos

En esta seccion podemos ver dos grupos:
Productos
Mapeo de productos

% Aplicaciones . # Inicio  Productos Grupo

& [nicio

L

PRODUCTOS | PRODUCIOS

Productos: En esta seccion podremos cargar el archivo que se definié en el setup que
hace referencia a los productos que vende el proveedor en la cadena.
Al seleccionar un producto, podemos ver su informacion especifica. Dentro de las
opciones principales del catalogo se encuentran:

ID producto

Producto

SKU

Departamento

Categoria

Subcategoria

Marca

Estatus

Unidad de medida

Unidades equivalente

Piezas por caja

Costo

Precio referencia

Dias desabasto

Dias sobre inventario

PREGUNTALE ABITAM®
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Nota: El catalogo depende de cada cliente, no todos los campos aplican para todos,
etiqguetas son personalizables y ayudan a enriquecer los reportes de inteligencia de

Nnegocios.

B W PraductorGrups  Productos  Products
PRODUCTO
Top Mg Saderd

D Producta
100196
“5KU
proeih 2
Fatatus
Active

Divistor

Lirrea
Galheta g med
Genero.

MANTEQUILLA

Unidaides Equivalente
2500

Afia Langamiento Phezas por Cala
2018 10

= Mapeocadena

Q PREGUNTALE ABITAM®

* Prechusic

GALLETA TARTALETA GOURMET FRESA 250G

Departamonto

Fallela demanieilk

Coleccion
GOURMET

Uridade Cauivalenton
o

Impuesta de Producto

fali

Cédigo de Baras

Subeategosia

Gallita i mnbegiats

Estilo

Wnidad de Modida

SOL0000

Producia G

Marca

GOURMET COOKIE

Talta

Frecio referencla

Margen
QD005

+ B m Cc Q

as

bitam.com/solucionesretail
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¢Para qué nos sirve mapear productos?

El mapeo de productos nos sirve para que al momento de que enTienda® descargue la
informacion de los productos, estos puedan ser enlazados a los productos que se
encuentran en el catalogo. Es importante este paso, debido a que muchas de las caden

as

comerciales utilizan sus propios SKU o realizan modificaciones para que concuerden con
el tamano de caracteres que ellos utilizan. Enlazarlos es necesario para que, al momento

de consultar la informaciéon de algun producto, este pueda contabilizar y mostrar

correctamente toda la informacion del producto en las cadenas y tiendas de donde se ve.

Como mapear productos en enTienda®
1. Entre a enTienda® con la sesidn que tenga los permisos para entrar a la seccion de
eBavel, para loguearse debe entrar a la siguiente ruta https:/bitam.com/login.php

2. Posteriormente, debera iniciar sesidon en la seccion que se indica abajo.

SOLUCIONES MARKETPLACE CAPACTTACIONES SOPORTE PARTNERS NOSOTROS

=5

«SEBAVEL

eimplementa en minutos

3. Después de dar clic al botdn se abrira la pantalla de aplicaciones de eBavel y en esta
deberemos dar un click sobre el icono de "Production" (ver imagen).

APPLICATIONLIST

enTienda enTienda

enTiznda enTienda

enTienda enTienda entiendaa@entienda.com 2 ] L]

PREGUNTALE A BITAM®
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4. Es posible que se re direccione a una nueva pantalla en la que le solicite las

credenciales del usuario, en este coldéquelas e inicie sesion, si en su caso No pasa esto
puede dirigirse al siguiente punto.

LW BN

)

r i 3 [ #
Forgoticn p.d:-i L - 3
ﬂ -

5. El sistema automaticamente lo mandara a la pantalla de enTienda®, en esta debera de
ubicar y dar clic sobre la opcion de "Productos"

i Aplicaciones © # Inicio

A& Inicio
E | =7 | | |
= aa il 2 al]

CADENAS

GESTION PROMNOSTICO
PRODUCTOS ) DE CARGAS REPORTES

MEMNSUAL CONFIGURACION

6. Al acceder a esa opcidn entrara a una nueva pantalla de opciones, en esta debera
seleccionar la opciéon "Mapeo de productos".

PREGUNTALE ABITAM®
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oo P

i Aplicaciones = # Inicdo  Productos Grupo

M inicio
[ =
= = |
[T Sl I} S
- MAPEQ DE
PRODUCTOS PRODUCTOS

7. En el listado que nos abre, podremos ordenar por producto, y detectar los productos
marcados como "9999999999" que son aquellos que no estan mapeados, estos incluyen
la cadena, el SKU que maneja el producto en la cadenay el producto al que esta ligado,
Para abrir el registro, solo basta con hacer click.

8. En la siguiente pantalla debera ir al listado del producto, para asi poder cambiar el
producto por default y cambiarlo por el que corresponda (en este listado muestra todos
los id productos registrados en el catalogo de productos previamente cargado en la
aplicacion). Una vez se selecciona el id producto correspondiente a este SKU, podra dar
clic al botdn de Guardar para que este cambio sea realizado.

= =S

@ W ProductosGrupe  Mapeode Productos  Mapeo de Productos

3 MAPEO DE PRODUCTOS ah % I v
-
Mapeo de | i = o

-
‘_.:’ | BITAM ENTIENDA

lll

» | Protuctes Grme Cadena SKU Cadena Producta Deseripcion

WALMART 75030920207 100196 | a |&) GALLFTATARTALETAGOURMET FRESA 250G

100222
100438
100552
100745
WiALHLRT 101255

101402

HOLDLPOT

ARTELI TALAIIID 168170 BOILLT DE HUET

CRL i #3112 100170 ROLLG DELUET

CALITWAR, B3202#00A3ET I0EIeY ROLLD DE CamiLs

9. Si el producto no existe en el catalogo, es necesario darlo de alta utilizando el botdn de
agregar producto, con ello se abrirda una pantalla en la cual podra dar de alto dicho
producto (en este catalogo los campos obligatorios son "ID Producto", "Producto" y "SKU")
una vez que se rellenen los campos, se procedera a dar clic en el boton "OK"y
posteriormente realizar lo mencionado en el punto 8

PREGUNTALE A BITAM® 17
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‘?} enlienda’

Add new catalog item in Producta

* I Praducto * Producto

Dilvtsion Categarla

PREGUNTALE ABITAM®
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Subcategoria

Estllo

CANCELAR
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Anélisis sell out en retail

E» enlienda’

Reportes

En esta seccion encontraremos los reportes enfocados a las ventas e inventarios, cada
uno de estos fue construido con base en la experiencia de BITAM® buscando satisfacer
las necesidades de los clientes generado reportes de alto valor para la toma de decisiones.

Los reportes se encuentran organizados de la siguiente manera:
Analisis de ventas
Gestion de inventarios
Precioy demanda

Encabezado, vistas predefinidas y tira de filtros

Q’gl HIPRA ENTIEND Sell Out Inicio Ultima actualizacion de vemase("'

Andlisis de Venlasy  Gestion de Inventarios %  Precio y Demanda v dbeladiiis ot "*')

Ene Feb Mar AnrJun Jul Ago Sep Oct Nov Dic 123 45 78910 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 3 6[_._‘ Descripcion Escenario 0
Todos - ID Cadena R A | Todos - Zona n | Todos - Punto de Venta .. | Todos - Categoria &« | Todos - Marca &« | Todos - Producto - A 8 = Eliminar Filtros : f
1

1. Logo enTienda®, al dar click en el logotipo te reedirecciona al escenario default de la
aplicacion.
2. Titulo del escenario, es el titulo de la vista predisefiada
3. Seccion de Mendus, contienen todas las vistas predisefiadas: Analisis de venta, gestion
de Inventarios, precio y demanda
Analisis de Venta :

Resumen de ventas

Tendencia por cadena

Desempeno de producto

Tendencia por producto

Sabana de ventas

Participacion por categoria

Desempeno por geolocalizacion

Cobertura en tiendas

Productos con venta cero

Benchamarck crecimiento vs participacion: por cadena, por categoria.

Reportes de ventas mensuales > comparativo mensual

Reportes de venta semanales > analisis semanal LD, analisis semanal Walmart.

PREGUNTALE ABITAM® 19
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Anélisis sell out en retail

Gestion de Inventarios:
Analisis D.O.S
Agotados
Productos con venta agotados e inventario fantasma
Efectividad de gestion de inventarios
Pedido sugerido
Precioy demanda:
Precio referencia vs precio tienda
Precioy demanda
4. Ultima actualizacién Ventas, Ultima actualizacién inventarios, ligada a las cadenas
para determinar cual es la ultima fecha de carga.

Consulta la dltima fecha de carga por Cadena

Ultima Actualizacion
Cadena
Ventas Inventarios

CHEDRAUI 2025-05-05 2025-05-05
SORIANA 2025-05-05 2025-05-05
WALMART 20250505 2025-05-05

5. Filtro de periodo multiple, componente para manipular la fecha del escenario, la cual
puede variar en el tipo de periodo.
6. Descripcioén escenario, arroja un resumen informativo de lo que se muestra en el

escenario.
26 27 28 29 30 3 [ Descripcion Escenario 9
Fro
Sa&ll Out Inicio

« Informe de Sell Out que muestra el comportamiento de las ventas reales al consumidor Tinal,
su objetive es ver la rotacion real de los productos en las tiendas, idenzificar los productos
con alta o baja demanda, meadir la efectividad de promociones o lanzamientos. En primera

/" instancia se reportan las ventas en $ v en piezas de forma general.

o « Reporte Mensual en § v en piezas.

s Primeros 10 productos mas vendidos en el afo en § v en piezas.

= Porcentaje de participacion en $ por categoria, cadena y tiendas.

» Desplazamiento semanal en el afo actual.

« Desplazamiento diario en el mes actual

7. Seccioén de filtros, cadena, zona, punto de venta, categoria, marca y producto.
8. Resetear filtros, elimina los filtros aplicados en el reporte.

PREGUNTALE ABITAM® 20
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Anélisis sell out en retail

Al iniciar enTienda® en la seccidn de reportes, lo primero que vamos a visualizar es un
tablero grafico en donde podemos ver:

Indicadores como: ventas $, unidades, preciopromedio, inventario, dias Inventario,
piezas promedio mensuales, % crecimiento importe y % crecimiento piezas.
Comportamiento anual general de piezas e importe

Piezas ano actual vs ano anterior desglosado por meses

Importe ano actual vs ano anterior desglosado por meses

Primeros 10 productos mas vendidos en el ano en piezas

Primeros 10 productos mas vendidos en el ano en importe

Grafica dona % participacion categoria

Grafica dona % participacion cadena

Grafica dona % participacion tienda

Desplazamiento semanal ano actual

Desplazamiento por dia del mes en curso

Q PREGUNTALE ABITAM®
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Escenario principal

Este reporte se personaliza con base en la necesidad de cada cliente, abajo se muestra un
ejemplo:

=/ | BITA
e - [ ] .. N - R R )
Toads - 1D Cacena v | Tonos - 2008 M« | Todos- Punto oe venta - | Todos - Calegonia m o« | Tosos - Marca m ~ | Todes - Products &= ENminar Filtras : \9
;M:wuusnog ; m:mmu‘agoJ i PRECIO J ; TOTAL J ; DAS J ; P25 PROM J E = CREC. 458 J ; *:m‘"sg
COMPORTAMIENTO ANUAL PIEZAS E IMPORTE PIEZAS AND ACTUAL V5 AND ANTERIOR IMPORTE ANO ACTUAL VS ANO ANTERIOR

330000 000 750,000 T L

i e 524925351 syaa00 E 11'\‘ -

20,000,000 500,008 LU SO B -

814000000 baad aw

‘1,008,000 750,000 . .

35,000 000 - F.

@ M o Eee Fem w A May An e Ago Sep Oa Mow Dt
23

Enc Feb Mar M Wy Jn bl 290 S 0ol Mev Die

BVENTAS MPORTEAA  BIVENTAS MPORTE
BVENTAS IMPORTE  BIVENTAS PIEZAS BVENTAS IEZAS A4 BIVENTAS MIEZAS g% Cme *% Crec.

PIEZAS PCR ARTICULD ANC ACTUAL

I20.000
a8.01 102,122
128,000
B4179

#2000 70,071

0,000

40,008

2 26534 25479
i HE N e
4 I .
HAKKAS DF FIRA. CHOUSSANT MELLEWO DF .. MAGOALERAS DF woLLG
Primeros 10 Producios mas vendidos
A0 CTUAL
IMPORTE POR ARTICULO ARG ACTUAL
24.802 000
54283 562 54,710 484
34,000 000
330000 52,85 614
52213462
SR BERSH
189000 662,
S - S350 868 3869919 SEHATT 5784382
3 B B Em =
MARRAS DF PIRA, CHOISZANT RELLENG OF GALLETA D AVERA CON... GALLETAS 01 -
Primeras 10 Producios mas vendidos
B ARG ACTURL
% PARTICIPACION § CATEGORIA ANO ACTUAL % PARTICIPACION 3 CADENA ANC ACTUAL % PARTICIPACION § TIENDA AND ACTUAL
_sean- v
Pan
£ nagire)

Y i

LI o)

' ‘*-";':.‘..““"...;
AZA CHILHTE,

\w i T

ELMART SORIANA 5
Sl Fass — s
Ak 11
P o sons
Gaketa XIS
N R—r
R

DESPLAZAMIENTD SEMANAL ANG ACTUAL

iy erem o F orae Ey osay

DESPLAZAMIENTD DIARIO MES ACTUAL

B0c 13kne e

WENRERFONTE  SVENUSRERS  sPRY

LR E T TR T T
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Anélisis sell out en retail

Analisis de ventas

En este apartado podras identificador distintos reportes que dan una vision detallada de
ventas.

Sell Out Inicio

Analisis de Venla v 1] ] ' Precio y Demanda v

1 Resumen deVentas

910 11 12793 14 15 % Tendentiapor Cadena 26 27 28 29 30 I

3. Desempeno de Producto
Categoria T l T 4. Tendencia por Producto Producto T
5. 5abana de Ventas

&. Participac 6n por Categoria

7. Desempeno por Geolocalizacign

8. Cobertura en Tiendas

DIAS pZs | 9 Productos conVenta Cero
'ENTARIU MEN| Benchmark Crecimiento vs Participacion * “% CREC. PZ5
Reportes de Venta Mensuales k
Reportes de Ventas Semanales r
) PREGUNTALE A BITAM® 23
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E» enlienda’

Resumen de ventas

Presenta informacioén del Sell out de forma acumulada anual a la fecha dia, mensual a
la fecha dia y de la semana inmediata anterior (con informaciéon de la semana cerrada
de lunes a domingo).

El filtro de periodo multiple con ano, mesy dia, el periodo que manda es el dia.
Posibilidad de aplicar filtros por cadena, zona, punto de venta, categoria, marcay
producto.

Indicadores como: venta $, unidades, unidades equivalentes, inventarios al Ultimo dia,
% de desabasto y % de sobre inventario.

Grafico de burbuja comparativa unidades por categoria - cadena respecto al
promedio general.

Seccidn de resumen de ventas con los indicadores acumulados anual a la fecha dia,
mensual a la fecha dia, semana inmediata anterior, todo esto comparado contra el
mismo periodo del ano anterior y su variacion en porcentaje.

Tabla dindmica con informacién general por cadena sobre las unidades vendidas en lo
qgue va del ano, en lo que va del mesy en la semana inmediata anterior, ademas el
dltimo inventario que reporta dicha cadena.

PREGUNTALE A BITAM® 24
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Analisis sell out en retail produCto

Resumen de Ventas

Inventancs v P

oy Demanda

fJiIIEFNI}IO'H1}19"151&”\&W)o:il???lul?!7’6?.’7&3"““

2073 m?ﬂn Favir I--nuauwﬂmm Jul Ao Sep O Now D

Todos - IDCagena 7, - | Todos - Zona & - |Tosos - Punto e venta 7, - | Todes - Categaria & ~ | Todes . Marea & — | Todos - Proaucta R

Participacién Cadena - Categoria
@ Unidades > Promedio @ Unidades = Promedio

Cadena |

Sin descripeion [

13k . T4 . 3k

Categoria

;
® e ©
8
©
;
g

CHEDRALI SORIANA WALMART
Cadena

Resumen de Ventas

Anusl a la Facha Mansngl & 18§ acha Semand nmedisla anano

$25456,050  $24,925351 $569,548 $B67,975 $1,350,444 $1,193,796
1% 1o 1-14%

m 565,447 503,870 23978 19,303 33,257 26,707
5% |19 § 200

190,944 183,080 8,024 6,651 11,080 8,360
T1% Lars 1-18%

22.5%

48.3%

Unicladhes Beresual a B Todha Unitkacies: Samne Anbision

Cathomy

Tl Chedrnd 0612 G4 1081 % 2[0% ¥ zn 3265 EN N 226X ¥ S%24 4966 1502% -162%

Ba5447 583870 10000 BO0% A 23,878 18,303 100.00% -183% ¥ 32T 26,707 100.00 % -18.6%

Uluma achiaizaciin de veritas
inverdanos por cadeng

Descripcion Escenario

oria

53.388

343251

Eiminsr Filtros: Y®

Uiniciads:

Q PREGUNTALE ABITAM®

bitam.com/solucionesretail

25



E; enlienda’

Anélisis sell out en retail

Tendencias por cadena

Presenta la tendencia de venta en unidades mensuales de cada una de las cadenas
El filtro de periodo multiple con ano y mes. El mes solo es representativo ya que
siempre se mostraran todos los meses del ano.

Posibilidad de aplicar filtros por cadena, zona, punto de venta, categoria, marcay
producto.

GCrafico de tendencia de venta en unidades por cada una de las cadenas.

Misma informacion en formato tabla con el comparativo del mismo mes ano anterior.

q',-j | BITAM ENTIENDA Analisis por Cadena

(arvess snetussilezsinnton e viertas u@-l
Andlisis do Vionls Costidn do Invonlarios v Procio y Damanda w InVETTERTIR 2oF Caderir —
ﬁ 2023 2024 m Ene Feety Miar Al n Jun Jul Ago Sep Od Now Die Indormmackhn anual a 13 lecha el 7035 [ Dasenpoion Escenann ﬂ
Tedos - ID Cadena & - | Todos - Zena % - | Todos - Punto de Ventay, - | Todos - Categoria & - | Todos - Marca & | Todos - Producte o Eliminar Fiitras : f
e Tendencia Mensual Unidades Gadena L2
150 000
20000 b
T
\/\\
0 poa \\

6,000

30,000

[
0
Ene 2025 Feb 2025 bhar 2005 Ale 205 oy 2005 Jan 2025 Jul 2025 A

agoiosy

45 Ot 2005 Wy 2028 D 225

Hvoamant  Hsomans  Bontosau

i

Unidades Vendidas

Ene 2025 Feb 2028 Mar 2025 Abr 2025 May 2025 Jun 2025 Jul 2025 Agoe 2025 Sy 2025 Ocl 2025 Mov 2025 Die 2025

Afio Actual 144788 113883 179,806 136010 18.303
CHEDRAUI 898 526 2910 175 3.5
SORIANA 14970 14394 16556 16075 1977
WALMAHT 120890 91943 1565040 100.220 14081

Afio Antenior 145312 125258 135342 135867 131974 151,828 148,711 780813 151070 178,808 182701 162871
CHEDRAUI 19257 18147 23984 25803 23015 26430 26500 2726 25815 26910 21565 2774
SORIANA 15126 13439 13489 14760 18640 33956 23661 17429 15603 16556 16087  GOBT

WALMART 110529 93677 S86E0 54904 90319 91247 98550 M5919 109852 1365440 145049 125110
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Anélisis sell out en retail

Desempeno de producto

- Esun reporte de desempeno por producto semanal (de lunes a domingo)

- Muestra en primera instancia el ranking descendente de los productos con mayor
venta $ en la semana actual.

- Muestra en segunda instancia el ranking ASC de los productos con menor venta $ en
la semana actual.

- Por ultimo muestra un ranking de los productos con menor crecimiento comparado
contra la misma semana del ano anterior.

«Ef [BITAM ENTIENDA

=
m 2L 202517 202513 LML RLvET B MIPAME ity m MWFLHNY a0 Semana del JBADTANLS &l BANEy20E [- Deﬁcﬂpmun Escendng o

Todus - 10 Cadena m - | Todos - Zona M o | Todos - Punlo de Venta m | Todos - Categoria Mo | Toddos - Marca &« | Todos - Producto n EliminarFiltros: Y°

Desempefio de Producio iz e tuaticncon de vientis
Andlisis da Venta v Gestisn da Inventarins w»  Precia y Damanda TrveTaios s Codernel

Producto con Mayor Venta

" ol e
- T

Infowmackin del 78 ADe-207 3 Da-May s

wm;“s 26 P, U;ms
Total §1,191,702 99.82% 99.43% 28,667 9981 %
* 1 BARRAS DE NINA SWBO5E3 1573® W 4443 TEEAR
2 GALLEAS FF ANIMALTTON ENDIVIOLAL 10U G £472 964 1449 % 4681 % 4064 1528 %
3 BARRA DE ARHDL 3116148 9.73% 15 % 3106 1164w
4 MAGDALEMNAS DE VAINILLA 357,363 0.16 % &.04 % 1503 363%
5 GALLETA DE AVENA 43 PIEZAS 90 G C/U 545,174 797 % 7.58 % 282 480%
B CROISSANT RELLENG DE T OCOLATE gy 115 % H96 % 24979 H66%
7 GALLETANF AVENA CON CHISPAS TE CHOODL ATE 90 6 $64 A9 H43% EY-TE 2343 BT
8 AOLLD DE CANELA ) SHD 404% 353% o gl
B MANTECAIAS COMN NUFS 345 839 417% 330% BOO ann%s
10 GALLETAS UE ANIMALITUS 500 & 44,180 370 % 3105 788 283%
T1 GARRA DE CREAL DE PAY DT GUESO ¥ FRAMOUCSA 5D 730 ERLE - 276 % BT 242 %
12 BURLELD COR AZUCAR 540,378 338% 249% B4 2Wd%
13 ROLLO DC NUEE 15 258% 110 % 1817 493%
14 MANTECADAS OF CHOCOL ATE S0, 185 218% 183 % 413 185%
15 camimaEra 424 8397 1B3% LR <R 675 263 %
16 Nueko productes 310,556 1.55% 12% 240 090%
17 BARKA Die CEREAL GON MALVABISCDS 314,977 1.20% 088 % 229 0B
1B GALLETA DE ARROZ 2 PS5 =214 094 % 098 % IT6  D66%
189 GALLETA DC AVENA SOG $8.029 0.67% 087 % 133 050%
20 GALLETA COM AVENA'Y PASAS SIN AZUCAR 57,118 0,60 % 0,99 % " 042 %
21 MANTFCADAS [E VAINI LA 34,447 136 % [F R 181 (EE%
22 GALLETA TARTALETA GOURMET FRESA 250 G 1089 0P8 % n42= 53 Oende
23 BAHRAS DE FRESA 52672 h22% 0.25% 49 018 %
24 GALLETA TARTALETA GOLRMET TARZAMORA 260 G 3243 0.21% 031 % 42 06%
25 TOSTADITAS 5218 018% 07 % 45 007%
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Tendencias por producto

Reporte semanal en formato Pagelist, el cual muestra informacién de los primeros 25
productos mas vendidos en monto $.

Como valor agregado se muestra la diferencia en valor y en porcentaje con respecto al
periodo inmediato anterior, en este caso la semana inmediata anterior.

Ademas de una tendencia de venta lineal de las ultimas semanas.

Por default se analiza la venta $ en el gréfico pero es posible cambiar el andlisis a
unidades o unidades equivalentes.

Por defecto esta configurado con periodo semana Lunes a Domingo,
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B

Manual de

| BITAM ENT

producto

Tendencia por Producto

Akl

Mes

_
& (N -

Todos - 10 Cadéna &« | Todos - Zona X -

Ao

lars ' Preto y Damands v

| Todos - Punto e Venta %« | Todos - Calegoria M« | Todos - Marca M o | Todos - Producto x
Top 25 Productos
@ wenta § # Unddades Unidades Equiv.
Click para cambiar gralicn a ﬁ
$1,193,796 26,707 9,360
BARRAS DE PIRA A GALLETAS DE ANSMALITOS BARRA DE ARROZ ¥ MAGDALENAS DE VAINILLA. W GALLETADE AVENA 43
INDIVIDUAL 100 G e FIEZAS 10 G CU L
$180,663 516,148 $97,363
§172,984 $95,174
134 7
S1048TT 1871 $147432 e
105 % A H1T0% 6023 % Y
CROISSANT RELLEND DE v GALLETADE AVENA COM ROLLO DE CANELA A MANTECADAS CON NUEZ A GAULETAS DE ANIMALITOS
CHOCOLATE gumneumcmriw v 500G L4
560 $40,830
$85,729 860, 9 $44,190
seia00 39,386 $40.762
156702 54300 ST2160
gl Gidiie BLI% 449.03% i
BAHRADE CREALOE PAYDE o BUAUELD CONAZUCAR ¥ ROLLODE NUEZ ¥ MANTEGADAS DE 4 CUERNITO v
QUESD ¥ FRAMBUESA CHOCOLATE
$40,378 758 $21.827
$40,730 o 120 §26,185 .
Tie 442 $1,660 Fey $4.802
A% A0 S1i% e 803 W
Histva pieductos ¥ BARRADECEREALCOM o (CALLETADEARFOZZPZS ¥ GALLETADE AVENAB0G ¥ GALLETACONAVEMAY -
MALVABISCOS PASAS SIN AZUCAR
$18,558 $11,214 $8,029
514,377 §7.118
=50 T 3,153 $4.273 s6011
290% P 16.36% MG A
MANTE CADAS DE WAINILLA v GALLETATARTALETA v EARRAS OE FRESA v SALLETATARTALETA TOSTADITAZ L4
GOURMET FRESA 250 G GOURMET ZARZAMORA250 W
$4,497 s26712 © s2,118
$3,380
saps2 2 s158 §2,494 1250
$1662
5072 % Y AT %
i 008%

B TP e o R P R . T IRNY ig. .,
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Sabana de ventas

- Informe plano y detallado por producto que muestra todas las ventas registradas en
piezas en : la semana actual, dltimas 4 semanasy el anual a la fecha, ademas de su
porcentaje de participacion

- Todas las ventas se comparan contra el mismo periodo del aflo anterior y nos reporta
la variacion en porcentaje.

- Como informacién adicional se muestra el precio promedio de cada producto del afno
actual y ano anterior.

- Elreporte inicialmente esta por producto con opcion de analizarlo por Sku cadenay

categoria.
Sabana de Ventas

qg.lf | BITAM ENTIENDA o |
Andhses de Vonta 'y Geston de imventanos »  Precio y Demands v
ﬁ 20851 20512 FREAA 202514 M5 202546 202517 202518 m 202520 Semana oal OYMEpZ0ES al 11Mey2025 E Descripcion Escenano .

Todes - 1D Cadena F 3 | Todes - Zona o | Teses - Punlo e Venia T, | Todes - Calsgerda e | Tedes - Marcs &+ | Todes - Procucto b A Edminar Filtros © v

\mma achualizacidn de venias &
Inventarios por cadena

Calegoria

Linkdades Acurmiliado Anual

Precio Promesio Semans Aciual

Prodict

Ao Amenor Al Achal 30
Vars 01-Epe
12

Tatal 30,063 4178 100.00% BE% 4 125,184 23088 10000% -26% 4 595,510 603959 10000% 1% T s [TIFTRE T |
1 DARRAS DE AIFlA 7,765 197 % m@u 4 12545 15248 63% 5% 4 166,548 W0eEsS  B03% 5% § $3261 5748 107% f

GALLETAS DE ANIMALITOS - o B
e 6297 W TE% mu b 25.047 Wi 1560% 45% 4 142,801 weiEl TE% =% & sam g7 mn T
3 BARRADE ARROZ 381 1208 meaw 7% 1413 13457 144T% Esam 6,848 BT 14a0% NS% f 866 13 w196 S0 4

CROISSANT RELLENG DE "
4 CHOCOLATE 1079 2583% % 1025 181% % 72547 1201% % 147 o
5 ﬁ;’_"('.l';mpf;:\;ﬂ;“ém" CHISTAE 2346 245 STau 9% B 0 6456 B684% 1% § 50,379 8001 54T% -ad% § 53046 £26.00 E% &
& MAGDALENAS DE VAINILLA M NN % STE 619% W WL AT % 6511 =

ET EHA £3 PIE 3 " . o " o " " "

g SN IEMENR S TIELAS 20 B187 000% Y & 10667 302 A% S B 51646 W98 A% 8% B S84 00% &
8 CUERMITO Frl 108 281% BN i 2m9 2553 2n% e ‘ 15 B9 16126 2El'% is ' S84 3428 1% '.
§ GALLETAS DE ANIMALITOS 500 G 4G 3 2% % i ZHTE %60 319% 1% ‘ aam 15180 iN% k-1 ? s $063 G t
10 ROLLOD DF CANELA 1674 o o000% <100 % & TG 1739 2a1%s E% ‘ b v s ) 14477 iM% A3 % ‘ 86415 100 % ;
1 MANTECADAS CON NUEZ 1889 o ooo% A% & TO10 i 2m% Ton 4 2298 LR T T T | sz o% &
12 ROLLD DE HUEZ 135 197 amw mu B 6,263 2867 aia% &% 4 25,687 17ET5 2% 5% 4 52455 2301 i% 4

BaRRa DE CREAL D& PaY De - s " o
T AL iy 630 W M@ % B 2860 2001 215% W% 4 13,635 M3 18E%  T% B %6300 %5300 L
14 BURUELD CON AZUCAR 615 43 103w sam B 251 1,885 200% -M% 4 11,828 9873 163 % 1Te § 25333 55,00 3% T
15 GALLETADE ARROZ 2 FZS 77 B ndam wmw b 745 &1 DETR 7w 4 3,487 B3 138% 2% f 8381 55671 5%t
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ﬁ,

Participacion por categoria

- Informe de aportacion del monto $ en porcentaje por cada una de las categorias de
los productos en: la semana actual, dltimas 4 semanas y el acumulado anual a la
fecha.

- Muestra el comparativo con los mismos periodos del ano anterior y su crecimiento.

- Vista en formato tabla y vista en graficos tipo dona.

s 202511 202517 202513 02514 202515 F025M6 202317

Participacion de Categoria

Andlisis da Vanla v Gestion de Inveniarios - Precio y Demanda w

0258 m 202520

| Todos - Categoria & | Todos . Marca T = | Todos - Preducto n

[Mirra aciualizacde de vendas e I-i-]
imeeritarios por cedena Y

Seman 0e PNM025 Al TUMaY2025

[ Descripcion Escenanc o

Eteminar Fitros - WP

Tooos - (D Cadena &+ | Todos - Zona 3 | Todos. - Punio oe Venta 7.

(M Semana oel DSy 3 11y

CRImas 4 Semanas del 14AD7 3l 1y ACHITEION All ACII el VDI 3l 110y

PREGUNTALE ABITAM®
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Lategoria
1 Galleta $45991 2656% $748.926 a3pa% & $2017.960 4920% $3.377,5%9 4025% § $13320748 5254% $17.614,257 2520 &
2 Pan $76843 44 38% $390.414 8030% § $1377.600 3550% §1,634,509 1675% & $7.855.486 3058 % $6,936,433 1526% 1
3 Cereales S48420 W™ $60.240 aGeA% B $E48 547  15BI % 8321053 W0201% 1 L3868 4168 1526% £1.568 514 18663%
4 Sin descripeian 8% 110% 19,366 o0 21% § 557, 483 140 % 243,946 5% & 311089 123% £376 691 1747% §
Tatal $173.150 100.00 % §1,238,846  -B6.07% & 4,101,690 100.00 % §5,417.407  -24.25% 4 $25,355.741 100.00% 526,695,895 -s.02% &
Uttima Semana Ultimas 4 Semanas Anual a la fecha
Galista . FoRan|
Cammabis; 2.0M (45%) T.54 (31%)
40 4% (20%)
Galleka
450K (27%)
. . -_— Cornales
Sin deséripeibn
5T 5k (1%) 250 (15%)
. Sin deacripcion
TEK(1%) Carsales \ - S descripcion
B4 5k (15%) Galeia I Ak (1%)
. Pan T3 [53%)
1.4M (34%)
Pan
76 8k (44%)
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Anélisis sell out en retail

Desempeio por localizaciéon

El desempeno por geolocalizacion es un reporte semanal que analiza tus ventas u
otros indicadores clave como unidades, unidades equivalentes, segun la ubicacion
geografica de las tiendas (latitud y longitud) de cada una de las cadenas, permitiendo
analizar y entender que zonas estan teniendo mejor rentabilidad que otras.

P Desempefio por Geolocalizacion Uima actual ventas
<=7 | BITAM ENTIENDA e
Andlisis de Venla v Gestion de Inventarios %  Precio y Demanda v VAT P08 o “
Semana del 05/May/2025 al 11/May/2025 [ Descripcion Escenario o

ﬁ 2025/11 2025/12 2025113 2025114 2025115 2025116 2025117 202518 2025/20
Todos - ID Cadena h 3 | Todos - Zona x | Tedos - Punto de Venta v, | Todos - Categoria M « | Todos - Marca & ~ | Todos - Producto h A Eliminar Filtros : ?
Venta § Unidades Unidades Equiv.
Click en celda para reemplazar atributo en mapa / Tabla # ﬂ
$173,150 19,303 6,651
) . Rio Grande 7
\ Cars Grane + (Matehyain e Estandar ~
.!,‘m ) e Zlc.u‘m.la'
- ‘ - :
% b * . Gundalupe | L LMeae
L J O e o A ' v
f ' o590 Luis Potosi _ .""
I { X Valles
s Aguascalientes L e 1
NAYARIT : 8 Rioverde
!4 Tople \ { . T
.| L )o o
= ‘ 2 . - et
: San Jusn d Dolores Hidalgo L Heejutia
¢ e go% ek

GUANAJUATO )

. . 7 At |
 Puerto Vallarta - gaOGuadalsjara , 5 o o :
3 . ® L f-g oo 5 -
v ; Pachuca de Soto:

£abe Combnies S * Valla de Santisgo
@ nupodearios | & @ o A e e
. Autlin de Navarre JZacepu L { Pango de Ocampo  eTezlutidn - =
“"" Teoloyucal “d d;ljé . X
§ ™ Zitbcuaro” . ESTAD TR
2 MEXI i 5 r . o Veracruz
coLMa Apatzingdn de” = '. - iy 3
la Constitucian (P A~ -
X ® - * "Cérdoba
i} v MonELo putnia ) : R
e AL o * Taxco de Alarcén |, Tohuacan T} el
v oty ! 5
[ r San Juan Bautista oot { -
Sl f R St gVillahermos. —
. Lzaro Cardenas s | - ik !
%Mapas -F BFL L Al - Hualuapan de Ledn Ll g s
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Cobertura en tiendas

- El reporte de cobertura en tiendas permite visualizar en cuantas tiendas se registraron
ventas en $y en piezas durante lo que va del mes en curso.

- Estd a nivel cadena, ID producto, producto, ID tenda, punto de venta ordenadas de
forma descendente respecto a la tienda que mas venta reporta.

Cobertura de Productos en Tiendas UNima achualizacién de ventas & e

VENtanos por cadens

-
«5f|BITAM ENTIENDA

Andlsis de Venta s Geshon de lnventahos Preacio y Deameiia W

w023 711?4“ Ene Feb Mar mn.hn b AgD Sep OET MoV D 123 l!h TB 9N N2 IS 0SB 202 2P AP 06BN [ Descripion Escenano a

Todos - D Cadena 7.« | Todos - Zona X o | Todos - Punts da Vantay, - | Todos - Catagoria &« | Todat - Marea A o | Todos - Products A Eliminar Filiros : f

Meisal a la Fecha Dia

Cadena 10 Producio Producio 10 Tienda Punio de Venta

“Venta S (M
D544
1  CHEDRALI 107229 BARRA DE CREAL DE PAY DE QUESO Y FRAMBUESA 153 TULUM IPAE 45209 a3
2 CHEDRAU) 108161 BURUELD CONAZUCAR 153 TULUM IPAE 53,055 a7
3 WALMART 104878 BALLETAS DE ANIMALITOS INDIVIDUAL 100 3 20 CO JARDIN 52,752 [}
4 CHEDRAUI 107229 BARRA DE CREAL DE PAY DE QUESQ Y FRAMBUESA 232 FOLANCO 2,394 kU
3 CHEDRAU 107550 BARRA DE ARROZ 153 TULUM IPAE 52244 3
6 CHEDRAUI 106038 BARRA DE CEREAL CON MALVABISCOS 153 TULLIM IPAE 52,016 2
T WALMART 104978 GALLETAS DE ANIMALITOS INDIVIDUAL 100 G 4156 COLA DE BALLENA 1,951 45
B WALMART 104768 BARRAS DE FIfla. 7079 COJARDIN 51,939 a3
7 WALMART 104378 GALLETAS DE ANIMALITOS INDIVIDUAL 100 G 2430 COMILCO 1,936 43
10 SORIANA 101255 GALLETA DE AVERA CON CHISPAS DE CHOCOLATE 20 & 862 SAN JEROMIMG 24,780 51
M CHEDRALI 108167 BURUELD CON AZLICAR 2 POLANCO 51,7588 ar
12 WALMART 104768 BARRAS DE FINA 1528 CUMBRES §1.755 45
13 WALMART 104768 BARRAS DE PIRA 3852 PLATEROS 81,754 45
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Anélisis sell out en retail

‘?} enlienda’

Productos de venta cero

- Reporte de Sell out que te ayuda a identificar cuales de tus productos no han tenido
desplazamiento de venta en unidades en lo que va del mes, lo cual es clave para tu
analisis de: rotacion de inventario, obsolescencia, productos dormidos, oportunidades
de mejora en surtido o promociones.

- Enfuncidén a la cantidad de productos de tu catalogo puede ser analizado cadena a
cadena o de una forma generalizada.

- Adicionalmente presenta el inventario actual de dichos productos.

,-,j| B1TAM ENTIENDA Productos con Venta 0 Uima actsaizacicn de venias © (@)
Andlisis do Vionlaw  Gostion do Invenianios v Precio y Demantda v Imventance por caders =

2023 mzan Ere Feb Mar aume Ju Age Seo Ot Moy Dic 1D 4‘3 TOS WM A2 A3 IS W W 19202 R MBS BT WE NN [ Descripcion Escenarnio a

CHEDRALN * « | Todos - Zona & o+ | Todos - Punto de Venta ¥, | Todos - Categoria x | Todos - Marca X o« | Tedes - Products o Flivminas Fiftros : f

Extsleria
ID Cadenz 1D Thervda Funto de Venks ID Producio Producto :

Uiima Dia
1 CHEDRAUI 2 CHEDRAUI XALAPA CENTRO 101285 GALLETA DE AVEMA COM CHISPAS DE CHOCOLATE 50 G o X 43
2 CHEDRAUI 2 CHEDRAUI XALAPS CENTRO 108170 ROLLO DE NUEZ o X 19
3 CHEDRAUI 4 MALARA CHYSTAL 106038 BARRA DE CEREAL DON MALVABISCOS o X n
4 CHEDRAUI 4 KALAPA CRYSTAL 108181 BURUELD CON AZUZAR 0 X ]
5 CHEDRAUI 4 KALAPA CRYSTAL 108164 CUERNITO X 17
B CHEDRAWI 4 XALAPA CRYETAL 108165 TORTADITAS L] x -]
7 CHEDRAUI 5 CHEDRAUI VERACRUZ CENTRO 108170 ROLLD DE NUEZ [ 1 20
8 CHEDRAW & VERACRUZ FLORESTA. 106038 BARRA DE CEREAL CON MALVABISCOS o X 12
9 CHEDRAU B VERACRLZ FLORESTA 108161 HURUELD CON AZUSAR o x 3
10 CHEDRAUI & VERACRUZ FLORESTA 108163 CONCHAS DE CHOCDLATE o X €
11 CHEDRAU & VERACRUZ FLORESTA, 108164 CUERMNITD o X 22
12 CHEDRAUI & VERAGRUZ FLORESTA 108163 TOSTADITAS o x 0
13 CHEDRAWU 7 CHEDRAUI VERACRUZ NORTE 101285 GALLETA DE AVEMNA CON CHISPAS DE CHOCOLATE 30 G [ 4 24
14 CHEDRAW 7 CHEDRAUI VERACRUZ NORTE 108170 ROLLO DE NUEZ e X 24
156 CHEDRAWLN 8 COATZACOALCOS CENTROD 106038 BARRA DE CEREAL CON MALVABISCOS o x n
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Anélisis sell out en retail

Benchmark crecimiento vs participacion cadena

Permite comparar el desempefo relativo de las cadenas en funcion de las ventas $
con respecto a que tanto aumento o disminuyo con respecto al mismo periodo del
afo anterior y que proporcion de venta representa respecto al total.

Da una vision de: lo que esta creciendo pero tiene baja participacion (joportunidad!
Que tiene alta participacion pero esta cayendo (jriesgo!)

¢Qué es estrella? (crece y predomina)

o
«f |BITAM ENTIENDA
Anakisis de Venta v  Gesfion de Inventarios v Precio y Demanda v

B e Y P (T e G

Benchmark Crecimiento vs Participacion Cadena (e e g R e ri-..

inventarios por cadena

Todos - ID Cadena X | Todas - Zona X | Tedas - Punte de Venta 7. | Todas - Categoria x | Todos - Marca o | Todas - Producto 4 Eliminzr Filtras : f
Participacidn vs Crecimiento Participacion
120%
W00
ey CHEDRAUI
5 0(12%)
T
[}
o
i3
& WALMART ..
= 1 {78%)
40%
SORIANA
0 (10%)
20%
o i
%
-40% L=y 0% -E% iy EX Y

Unidades

24
May 2024
Walmart 522400278 10571170 sl TEEZ% W 126% 433,523 485,554 puemneime b TENE ¥ 4TH 238,884
i, Chwsciranl $4 660,285 S22 177 e - MN72% ¥ 3731% 109 408 84,344 . A 1083% ¥ -412% 53,338
49 Soriana 52885156  S2432.008 078% ¥ 451% 75,454 gaprz B 1077% ¢ 452% 52,000
—e_ #, —
$29,926,699  $24,925,351 100.00% ¥ -67% £73,443 593,870 % wooowm v 1E% 243,251
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Anélisis sell out en retail

Benchmark crecimiento vs participacion categoria

Permite comparar el desempeno relativo de todas las categorias de los productos en
funcién de las ventas $ con respecto a que tanto aumentd o disminuyo con respecto
al mismo periodo del ano anterior y que proporcion de venta representa respecto al
total.

Da una vision de: lo que esta creciendo pero tiene baja participacion (joportunidad!
Que tiene alta participacion pero esta cayendo (jriesgo!)

¢Qué es estrella? (crece y predomina)

¢Qué es residual? (ni crece ni aporta mucho).

Benchmark Crecimiento vs Participacion Categoria i mkSiaferaiin He torte & S
inventarios por cadena I!-‘

Andlisis de Venta v Gesfion de Inventarios % Precioy Demanda »

u"" 2023 24 m Ene  Feb  Mar  Abr [EENSONM un  bil Ago  Sep Ot Mow  Dic [ Descripcion Escenario g
Todos - ID Cadena I | Todos - Zona & - | Todos - Punto de Venta 1, | Tedos - Categoria X | Todos - Marca F A | Todes - Producta o Eliminar Filtros: f
Participacion vs Crecimiento Participacién

BO%

Jo%

BO%
s .
S 50%
5
&
2
i 40%
&
o . Cereales
i 4 ) 0(15%)

20% .

o .

'Sin descripeién
D11%)
=
~50% -25% % 25% S0% 75X 00% 5%
% Crecimiento

Ventas Unidades
Act Aiio Ant Afio Actual
2. Ene 2025 Tendencia-12 % Pal  Var % Crec. Ene 2024 Ene 2025 Tendencia -12 % Pat  Var
May 2025 May 2024 May 2025
Galleta 519,752,173 $13,198.394 b h A 52095% ¥ -332% 482,151 312,405 - 5260% ¥ -352% 76,281
_— _—
Pan 57,959,172 $7,662.625 D74% ¥ 3T% 157 481 178,682 3009% A 135% 155,727
Cereales 51,779,062 LI ) — S 1507% A 1M12% 27,938 95,809 o 1664% A 2529% 110,059
Sin descripcion 5435273 L% | LT p e——— 123% ¥ 293% 5813 3974 i 067T% ¥ 316% 1.184
Y - a
Tatsl $20,925,699  §$24,925351 100.00% ¥ 167 % 673,443 593,870 SN 10000% ¥ -11.8% 343,251
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Anélisis sell out en retail

Comparativa mensual

Tendencia mensual de ventas y comparativo es un reporte ideal para ver cdmo han
evolucionado tus ventas en $ y en piezas mes a mes y contrastarlas vs el mismo
periodo del afio anterior, enfocdndose en el crecimiento / decrecimiento de cada
periodo.

Inicialmente se analiza cadena por cadena pero con opcidn de ver comportamiento
en su totalidad de venta general.

A -
ﬁ'.:.’ I BITAM ENTIENDA fﬁ
n 2020 2024 m Ene Feb  Mar  Abt Jun Jul Age  Sep Oot MNov  Dic Infermacion anual & & fecha o&12025 Descripcion Escenario n

CHEDRALI % | Todos - Zana M - | Todos - Punto de Ventay, - | Todos - Categorla &« | Todos - Marca - | Todos - Produets x Efiminar Fillross f

Comparativo de Ventas Mznsual 1ima acnsalizacion de ventas &
Andlisis de Vienta  Gestion de Inventarios % Precio y Demanda v U PR LN

i venta § aflo Anterior @) Venia Saloaciual  § § Crecimienta

Tendencia Mensual Venta $

$1.500.000
%
51,200,000 t
it -
Menla 3. Afu Anterior = $1104,062
vg' 000 000 S x A X
£ AT% 3 - Cresimisnte § =%
= £ - -
s800 600
5300 000 5%
4
0
Fue Foh Mar Abr May Jun dul Aga Sep et Nov Die:
Mes
@ Unidaces ARic Antenor i Unigades Afia Actissl 1§ Urscimesntc
Fieag Tendencia Mensual Unidades
25,000 16%.
ot
- W00
=
& s “H%
5 +
35 s
10.000 .
4
5000 -B6%
4
o
Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Ago Sep Oct N Dic
Mas

Ventas Mensuales {Ulimos 2 aflos)

Venlas 2024 Vinkas 2005 Creciminio S Uniaies 2024 Ui 20
Enero 5859.231 $450,432 -47% & 19,257 B8 54% &
Febrer §7495,225 $494 591 38% § 18,147 7,506 L% &
Marra 5972 980 $1.010,050 L 23104 26,810 0% T
Ao $1,040,566 $812,932 2% § 25,003 17,75 3%
Mayo 5382264 §142.632 85% & 23015 3285 6% &
Jumi $1,104.062 % 2,430 b
dulicy $1.0/4818 % 26 500 %
Agosio £1,061,510: % 27,265 %
Sepliwmbre 5957324 % 25015 k]
Octubre $1,010.060 % 26910 %
Noviemhre 5557 454 % 71,566 %
Diclembe 350,473 % 21174 %
Total $11,814,076 $2,821,177 5% § 285,665 64,344 e é
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Analisis semanal

Permite visualizar el comportamiento de las ventas en $ y piezas cada semana del
ano, lo cual es clave para detectar tendencias, estacionalidades, semanas fuertes o
débiles y hacer comparativos con respecto al ano anterior. Puede utilizar la semana
default de domingo a sabado, semana Home Depot de Lunes a Domingo o semana
Walmart, inclusive algun otro periodo personalizado o tipo de semana.

Analisis semanal Ll sstualteandn de wenbs E_.'il

IMvantanns par cadens

i
‘2‘.1 1 BITAM EMTIENDA
Andsis de Venta w - Geshidn de Inventanos w  Procio y Demanda

n Infermacion de I3 semana de Lunes a Dominga del 05/Maw 2005 &l 1My 2025 l Descripcion Escenario g

Tedes - ID Cadena & o« | Todos - Zona p. 3 | Todos - Punto dé Wanta T, | Tedos - Categoria F. 3 | Todas - Marca & oo | Tedos - Producto x Ellrminar Flltras: ‘n

Actual
05Aay 2025 TLRDHO BUABARO2E & 1My 200 1HALR0R & 120y 024 FoTHeR02 a 11 May 2028 U024 & 12Ma 2024
Wors 3 $173,150 -85% $4,101,610 -24% $25,355,7H1 5%
+ + +
Unidades
4,178 B4% 93,088 -26% 603,959 1%
3 § T

Anual 8 la Fecha Samana

LR LLELER

B e T e e e ]
SOk Ondne  [BShe  J0Hne  ThEne  Ol-Fen  Fen  ThFeh  JeFan G 0Mw  TRMe M Tk Gl MeAhe  ThAbe TRl Olasy DMy ThMay ey Oiobn Ofedn  Mels  TH
erda S Venka 3 Afto Anlaricn 4 Cresiminnls
- ®
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Gestion de inventarios

En esta seccion cuenta con KPI s relacionados a los inventarios tal como los reportan
las cadenas, podremos encontrar los siguientes escenarios:

Analisis D.O.S.

Agotados.

Productos con venta agotados e inventario fantasma

Efectividad de gestion de inventarios.

Pedido Sugerido.

Analisis semanal Ultima actualizacion de ventas e fé‘ﬂ

Andlisis de Venta v Gestion de Inventarios w; —BracioyDomandase inverianos portadend. © <8
1_aAnalisis DOS -~
1es a Domingo del 05/May/2025 al 11/May/2025 2_Agotados pcion Escenario 9
3. Productos con Venta Agotados e Inventario Fantasma =
egoria & | Todos - Marca F | T 4 rectividad de Gestion de Inventarios liminar Filtros : ‘9
5. Pedidao Sugerido 3
QPREGUNTALE A BITAM® 39
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Anélisis sell out en retail

Analisis D.O.S.

Tiene como objetivo aumentar la utilidad de la empresa, al reducir devoluciones de
tiendas, ofertas no planeadas y venta negada, ademas de mejorar el servicio a los
clientes. En analisis DOS es un modelo que permite detectar los riesgos y establecer
metas para reducir la problematica del desabasto y sobre inventario, lo cual es
determinado por los dias de Inventario (existencia / venta promedio diaria) de cada
producto en cada tienda y la frecuencia del resurtido, permitiendo visualizarla desde
varios enfoques.

Permite establecer planes de mitigacion para reducir el sobre inventario en las
tiendas tales como mejorar la exhibicion, promocion, senalizacion, etc.

Permite determinar tareas y metas para la fuerza de las ventas para resolver el
desabasto ocasionado por una mala planeacion de la demanda.

Y por ultimo permite encontrar las oportunidades de mejora en base a los enfoques
gue pueden aplicarse con los parametros del sistema.

Analisis D.O.S

Angliss de Ventaw  Geslion de Invenlariosv  Precio y Demandawv

(mima actualizacion de ventas =,'i"
inventarios por cadena Ly

2003 )ozu Ene Feb Mar mrﬂ Mn i Ago Sep Oct Nov D 123 s!s 7E910 N M6 T B 19 2020 2225 24 25 % 27 28 29 303 Descripcion Escenario a
Todos-ID Cadena v, - | Todes- Zana & - | Todos - Puntode Ventay, - | Todos-Categoria iy, - | Todos - Marca &« | Todos - Producto * Siiminar Filtros: Y
Dessbasto Sobreiventario
Ravisa s porcansjes de Dessbasi y Sobrsinventaric gus 225% I 48.3 %

Evaluacién de Inventarios en el Mes Desabasto por Cadena Sobrelnventario por Cadena

&) B1%-
\
6%
1 2% 21%
]

’._P‘ ’ 53%

48% 4%

BWALMART  CHEDRAUI  BSORIANA SVMLMART  BSORIANA  CHEDRAUI J

Productos en Desabasto

Total T 19316

PREGUNTALE ABITAM®
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06010 SUPER CHEDRAUI TOLUCA TEMOAYA 08-23 ROLLO DE HUEZ 3 2
06701 CHEDRAUI SELECTO PUEBLA B CASCATTA BARRA DE CREAL DE PAY DE QUESO ¥ FRAMBUESA 7 2
06701 CHEDRAUI SELECTO PUEBLA B CASCATTA BURUELO CON AZUCAR 13 3
15 DEMAYD MAGDALENAS DE VAINILLA 13 £
16 DE SEPTIEMBRE MAGDALENAS DE VANILLA L] kY
19210 SUPER CHEDRAUL PROGRESO YUG 11-24 BARRA DE ARROZ 6 1

18210 SUPER CHEDRAUI PROGRESO YUC 11-24
21760 CHEDRAUI ZIHUATANEJO CTRAL CAMIONERA 11-24
28653 SUPERCITO SELECTO GALERIAS POLANCO 10-24

bitam.com/solucionesretail

ROLLO DE NUEZ
BURUELO CON AZUCAR
BARRADE CREAL DE PAY DE QUESO ¥ FRAMBUESA
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Anélisis sell out en retail

E

Agotados

Informe que muestra los productos que actualmente tienen inventario cero, lo que
indica que no estan disponibles para la venta y podrian generar pérdidas de ventas y
afectacion en la experiencia del cliente final.

Permite identificar quiebres de stock (stockouts).

Detectar fallas en la reposicion o en la cadena de suministro.

Apoyar decisiones de prioridad logistica y compras.

Permite visualizar si el producto agotado en cuestion reporta desplazamiento de
ventas en la semana actual y en el mes actual.

Agotados

Andlisis de Vama v Gestion de Inventanos s Pracio y Demands

Umima aclualizacion de w.-nrasel-i..

wwenbatios g cadeno

Deascripoon Escenana a

Elirminar Filtros : ?

q%ﬂ BITAM ENTIENDA

1033 m?dﬂ e Feb Mar AmHJuan;nﬂannunm Bk

CHEDHRALL B

1731!67&em 1042 13 M 15 6 7 1B 0 M0 B 32 2 M 35 B 3T MO 30 M [

| Todos - Zona &+ | Todes - Punto de Ventaw, « | Todes - Categoria M o+ | Todos- Marca E 3

| Todes - Producta N

Venia Linkiades Irrventaria
ID Cadena 1D Produclo Producio 1D Tienda Puila dé: Vieila !'v-._m:-na : = ==
25 pctual 05-May Eosiencia

Total 330 8 L]
1 CHEDRALI 100746 GALLETA DE AVENA 90 G 15 PLUERLA CRYSTAL o o X
2 CHEDRAUI 100746 GALLETADE AVENA 50 G 25 CIUDAD VALLES CUAUMTEMOC 4] o X
3 CHEDRALUI 100746 GALLETADE AVENA 30 G 30 TAPACHULA 5UR ] o X
A CHEDRAUI 100745 GALLETADE AVENA D0 G -l ORIZABA CENTRO g [ 4
5 CHEDRAUI 100745 GALLETADE AVENA SO G - SANTAFE 4] L 4
& CHEDRALN 100746 GALLETADE AVENA 90 G 106 TORED Z o X
T CHEDRALI 100746 GALLETA DE AVENA 90 G 127 LA RAZ COLIMA 3 o X
8 CHEDRALL 100746 GALLETADE AVENA 90 G 158 FLAZA AMERICA 2 o X
9 CHEDRALI 100746 GALLETADE AVENA S0 G 161 BELLAVISTA o o X
10 CHEDRAUN 100745 GALLETA DE AVENA S0 G 174 FORTUNA 0 o X
11 CHEDRAUI 100745 GALLETADE AVENA SO G 181 VISTANOHTE o o X
12 CHEDRAUI 100746 GALLETA DE AVENA 90 G 185 QUERETARG PASED 0 o LI
13 CHEDRALI 100748 GALLETA DE AVENA 80 G 187 CLIRANGE PORTAL f o X
14 CHEDRALN 100746 GALLETADE AVEMA 90 G 196 VERACRUZ PORTAL 0 o X
15 CHEDRALI 100746 GALLETADE AVENAS0 G 2 INTERLOMAS o o o X
16 CHEDRAUI 100746 GALLETADE AVENA 50 G 238 CUERNAVACA FLORES MAGON (1] (] o X
17 CHEDRALI 100746 GALLETA DE AVENA 90 G 343 TOLUCA METEREC 1 o X
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Productos con venta agotados e inventario fantasma

Reporte descargable de productos agotados pero tomando en cuenta como
parametro el desplazamiento de la venta en los Ultimos 60 dias.

Muestra los que han registrado venta en los ultimos 60 dias pero que no tienen stock
actualmente en las tiendas.

Muestra los productos que no han tenido venta en los ultimos 60 dias pero que tienen
stock en las sucursales, el llamado "inventario fantasma" que hace referencia al
inventario inmovilizado, es clave para detectar productos que requieren promocion,
posibles errores de inventario, casos de mercancia mal ubicada o invisible al cliente.

i I BITAM ENTIENDA Productos con Venta Agotados e Inventario Fantasma it Actializacion de verits
o o Venta v Ciastion de Invenianos v Precin ¥ Demanda v i e
2023 zmﬂ Ens Feb Mar mu.lun Al Aga San Oct Nov Dic 123 4H6 TES 0N 1212 W 15 0 17 18 19 20 21 2 2324252272 MM ( Descnpeion ESCensno n
CHEDRALI & v | Todos - Zona . 4 | Toxdos - Punto de Venta®, .~ | Todes - Categoria . % I Toder - Marca . % | Tostiows - Progiucta F, S Eliminar Filtros : f
Consulta descargable de Productos con Venta en los altimos 80 dias pero Sin E: e Fi
Insbucciones

1 ApEcar fires si deses una Consulta espacEica
2. Dachck en el siquiente enlazador para consultar 105 productos segin el enfogue

Productos Con Venta pero Sin Existencia @ Productos con Inventario Fantasma 45

3. Se Anfrd un repore SN modo egrin ¥ @ Continuacdn aar chck en e poidn de Exponar .
1. Seleccionar I opeion de Exportar = Excel Sin Formate

oo BITAM - Productos con Yents per Sn Eamencs - Googhs Ovome

%5 lepaonkinglbitam cam srtus, garfdl s iy

W 4 onNoezor e

PerodoiDia: 20Mowi024)  POF
Corren

Cibtener UEL

Funto da Venta:
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Efectividad de gestiéon de inventarios

Ayuda a administrar las existencias de tus productos para cumplir con la demanda sin
incurrir en excesos o faltantes, este analisis es crucial para mantener una operacion
eficiente, rentable y con buen servicio al cliente.

Se representa el comportamiento de las ventas en piezas, inventarios y dias de
inventario en las ultimas 4 semanas.

Efectividad de Gestion de Inventarios {mima actuakzacion i veras ¢/

i =
=1 | BITAM ENTIEMDA -]
Andissis de Venla w Geslion de Inventarios ~  Precio y Demands & e i e ‘
ﬁ 202511 2025M2 202513 202514 o LY 202516 202517 202518 m 02N Semana del 05May 2005 al 1My 2025 | Descripoon Escenans a
CHEDRAL F. 4 | Tosos - Zona Moo | Tomos - Funtode venta . « | Todos - Categoria X« | Todos - Marca k3 | Todes - Products - Eliminar Fitros f
Venta Semanal Piezas Existencia de cada semana Dias Inventario por Ssmana
ER]
- 4,966
a 19 1522
/
022 SL.A% 53388 .
e f
1572 ' /
a ,
18500
s 15632
@
&1 e P il
# i e e @ e ] Exivarsia Euamscu e ] Eanen i - ——
£ ) tan - atest semna freven o e s o i i) oin D et
o i e 4 i 2 e e T My

Unadades en Extsiencia fin v n | = Cia fine =] j=Rall Extstencla fin ]
Sem. 07 Abr semana 07 Aoy (- S P 12 Al 3 2180 comana 21-Abs (-2} = 28.M
Total 3,052 18,590 #1 1972 16,632 43 5,434 78,791 164 4968 Er.091 48 ) 53,388 1922
1 BARRADE ARROZ a7 2081 67 258 2774 65 320 4160 % 33 31a &7 4a 1836 263
2 BARRADE CEREAL CON MALVABISCOS 26 2680 02 196 2480 89 233 3300 104 4 2563 78 S 1812 363
e pene el 59 3774 41 599 3981 37 655 5782 62 647 4926 53 109 2480 174
4 BUSIUELD CON AZUCAR G 3640 39 570 3072 38 528 6657 T4 =] 1543 51 43 1312 223
5 COMCHAS DE CHOCOLATE 7 0 o & 2929 207 " ] 2 2076 10,055
£ CROISANT RELLEND DE CHOCOLATE i o a a ] a
f CUERNITO 4 o {+] ar 1135 392 £y o r T4m 24m
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Pedidos sugeridos

Es un reporte clave para automatizar la reposicion del inventario basado en ventas de
las Ultimas 6 semanas y existencias actuales.
Se manejan dos enfoques: promedios y prondstico.
Con base en promedios como su nombre lo indica calcula un promedio de venta en
piezas a partir de las ultimas 6 semanas y de acuerdo al inventario del ultimo dia de
cada producto realiza una sugerencia de pedido para cubrir 2 semanas.
Con base en prondstico utiliza una formula de ponderacion dando mas peso a las
semanas proximas a la actual, e igualmente con base al inventario actual se realiza
una sugerencia de producto. Con este enfoque si tus ventas van a la baja te pronostica
a la bajay viceversa.
Es personalizable con el tipo de semana, puede ser domingo a sabado, lunes a
domingo, semana Walmart, etc.

Pedido Sugerido Tl sctialzscitin e erias & (g,

-
«<f | BITAM ENTIENDA ()
Andlsis de Van'a % Gastion da Invenlanios s Pracio y Demanda v

AT por Caduria Ll
ﬁ 20241 202812 M3 202514 202645 2025116 02817 2025018 m 202520 Bemana de Lunes a Domingo del 05 May-2025 al 11882005 4 Dascripoion Escanara a

CHEDRALI M - | Todos - Pona F 3 | Todos - Punta da Ventay, . | Todos - Categaria Fu o | Todos - Marca M« | Todos - Broducts o ‘Eximinar Fitros : ‘P

de Pedido Sugerido Tt

ISUCCNES

1. ApiCar fRTos si (2523 Una CONSUNA especiica
2. Selecciona el lipo 2 Pedito que mas convenga

[ Pedido Sugerido con Base en Promedio l,_ [ Pedido Sugerido con Base en Pronostico |bl

3, Se abird un reponte en modo edickin ¥ 3 continuadiCn ¢ar CIick en el bobdn de Expotar .
4. Bekeecionar ka opcion de Exporar > Excel $in Formata

[ 51 RITAR - Pt Sisgoic s Bass s Prormdic + Goght Chisane

% kpionlined.kitarmcom anus gend 4y easmairgshg
#

P40 11 312 13 M 15
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Precio de referencia vs precio tienda

- Permite analizar si los precios que se estan aplicando en los pisos de venta (tienda
fisica 0 ecommerce) coinciden con el precio en lista o sugerido.

- Tiene como objetivo detectar desviaciones de precio (tanto por encima como por
debajo)

- Evalua cumplimiento de la politica comercial

- ldentifica oportunidades de ajustes de precios o estrategias promocionales.

Comparativo de Precio de Venta

]
¢=J BITAM ENTIENDA
1 Ansheis de Vania w Gaston da Invantanns »  Precio y Demangda w

2023 NI{N Ene Feo Mar Ay RUETE Jun Jul Age Sep Qo Hov Dic 123 4!0 TB @ W 11 92 13 1 15 16 1T 18 18 20 N 2 23 34 25 2 T H oM W0 N Drescripcion Escenarno

CHEDRAL £ | Tocos - Zona T« | Todos - Punto ge ventar, - | Todes - Categeria T o+ | Todes - Marca T« | Todes - Producte . Eliminar Filtras ; f

Cagena Pumio ce Venia 102 Producin Progucta

1 CHEDRAU| 03100 SUPER CHE MEXICO REFORMA PERALVILLO 06-13 101255 GALLETA DE AVENA CON CHISPAS DE CHOCOLATE 90 G £ 4]
2 CHEDRAUI 03100 SUPER CHE MEXICO REFORMA PERALVILLO 06-13 108170 ROLLO DE NUEZ $28 1 528
3 CHEDRAUI 03300 SUPER CHE MEXICO CUAUTEPEC 1213 101235 GALLETA DE AVENA CON CHISPAS DE CHOCOLATE %0 G 50 [}
4 CHEDRALI 03300 SUPER CHE MEXICO CUALTERFEC 1213 108170 ROLLD DE NUEZ 525 1 25
& CHEDRAUI 03500 SUPER CHE MEXICD ECATEFEC ROSALES 1213 1012355 GALLETA DE AVENA COM CHISPAS DE CHOCOLATE %0 G 50 1]
6 CHEDRAUI 03500 SUPER CHE MEXIOO ECATEFEC ROSALES 1213 08170 ROLLO DE NUEZ 20 o
7 CHEDRAUI 05870 SURER CHEDRALT MORELDS CHAMILER (922 101255 GALLETA DE AVENA CON CHISEAS DE CHOCOLATE 90 G §25 1 25
& CHEDRAU| 05870 SUPER CHEDRALUI MORELOS CHAMILPA 09-22 108170 ROLLO DE NUEZ 50 (1]
4 CHEORAUI 05880 GHEDRALI CUALITLA MORELOS 1218 101255 GALLETA DE AVENA CON CHISPAS DE CHOCOLATE 501G $0 [
10 GHEDRAUI 05880 CHEDRAUI GUALITLA MORELDS 1219 108170 ROLLO DE NUEZ 525 5
1 CHEDRAUI 06010 SUPER CHEDRAUI TOLUICA TEMOAYA D8-23 101235 GALLETA DE AVENA CON CHISPAS DE CHOCCLATE 50 G 1]
12 CHEDRAUI 06010 SUPER CHEDRALI TOLUGA TEMOAYA 08-23 108170 ROLLO DE NUEZ §25 1 25
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Precio y demanda

Es un reporte fundamental para analizar como el cdmo el comportamiento del precio
impacta directamente en la cantidad de ventas y demanda de un producto, este
analisis ayuda a optimizar estrategias de precios y detectar puntos de elasticidad.
Tiene como objetivo entender la relacion entre el precio y las unidades vendidas.
Evalla el impacto de promociones o cambios de precios.

Permite identificar productos con alta sensibilidad al precio.

- Precio y Demanda (iima Betualizacion de ventas & (e,
=/ |BEITAM ENTIENDA ¥ acualozacion de ventas. & (i)
dlisis do Venla w  Gestion do Inventarios v Precio y Demanda w e

ﬁ 202 2024 ﬂ Eng  Feb  Ma Al m dum Jd Age Sep Oct Mer Dic L) [ Descrpeon Escenarn a
CHEDRALL & « | Todos - Zona & o | Todos - Punto de Ventaw, - | Todos - Categaria &« | Todos - Marca F. 3 | Todes - Producto .‘!'. Eliminar Filtros : ‘D
Precio y Demanda

1,000
L S - —
“e
400
no

L]

oAby 02-Mary 03-May Daary 05-May
Ursdades = Precio Prom.
Unidades Venta £

Total 3,265 §142,652 54369

01-May 839 $34.685 $41.34

02-May 733 532476 S

03-May 585 $26.806 $45 82

Dd-May S0 325107 544.05

05-May 538 $23.478 $43.82

”
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Uso de periodos en la aplicaciéon
Actualmente se cuenta con un modulo de periodos en la aplicacion, el cual nos va

permitir configurar periodos personalizados para ser usados en los reportes de
inteligencia de negocios.

i Aplicacionas M Inicio
Yl Sl
olf

M nicio

e e B \S
ljfl_‘:lgl, |I|I| s

£ e Bl PRGHEATICD READSETRAH PEDIOGE PROGUCTOE REPCRATES INDICADORES
SRILES PEFARIOE DEL PRONOSTIED CARGAS ? woicagones
COHFIGURATION PERIGDOE

En Artus, el Bl es posible manejar diferentes tipos de semanas, las que se tienen
actualmente es la semana default (domingo a sabado), semana home Depot (lunes a
domingo), semana Walmart (sabado a viernes). Asi como este tipo de periodos
personalizados es posible agregar algunos otros de acuerdo a la necesidad de cada
cliente para la creacion de sus propios reportes.

ACUMULADO
PIEZAS

ACUMULADO
IMPORTE

PRECIO
PROMEDIO

PZS PROM
MENSUAL % CREC. $5% “ CREC. PZS

TOTAL DIAS
INVENTARIO INVENTARIO

-2.09%

Tendencia
Afo

AfoWalmart - o - o
PIEZAS ANO ACTUAL VS ANO ANTERIOR IMPORTE ANO ACTUAL VS ANO ANTERIOR

240k 10M

COMPORTAMIENTO ANUAL P
Con Venta

530,000,000

*
525,000,000 Mes 200k 7N am
g /
Mes Walmart
160k 4 _ 4
0,000,000 ] &M
" Semana ~e *
$15,000,000 Semana LD e anm
\
$10,000,000 Semana Walmart 0 20k i
Tipode Articulo
5,000,000 o A0k
55,000, Trimestre 0
0 Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Age Sep Oct Mov Dic

S0 Cadena

2025 Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Age Sep Oct Mov Dic

Entienda

HVENTAS IMPORTEAA  [IVENTAS IMPORTE

>
3
[IVENTAS IMPORTE  BIVENTAS PIEZAS FWentas 3 BVENTAS PIEZAS A4 IIVENTAS PIEZAS % Crec. 4% Crec.
Fecha de Apertura »
FechadeCierre  »
Geograficos u PIEZAS POR ARTICULO ANO ACTUAL

>

3

3

Period
120,000 108331 eriodo

1| Producto
100,000 erid
ienda 79
80,000 "W Forecast L4 70,071
60,000 Avanzado 3 -
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EJ

Ya existen reportes predisehados que utilizan estos diferentes tipos de periodo, pero
vamos a ver como hacer uso de ellos en caso de crear un reporte desde cero.

En el siguiente ejemplo vamos analizar la semana default de Artus domingo a sabado, a
continuacion un reporte utilizando dicho periodo analizando la semana numero 18

- TaES
q.-g | BITAM ENTIENDA Analisis semanal
Analisis de Venla v  Geshion de Inventarios %  Precio y Demanda v

D <

| Informacion de Domingo a Sabado del 27/Abr/2025 al 03/May/2025 I

Todos - ID Cadena

h A | Todos - Zona x

a — [:::3
27/ADI2025 20/ABI2025 2023 2024 5828, 4 5 & T 8.9 10 111 1 14 15 16 17 |REMY 19
Venta $ Q a7z -129
$1,26 NI 1§"a Diar Venta §-
Ao 101 27-Abril-2025 $224,310
A Wemart 200 28-Abril-2025  $172547
ik Con Venta
nidades 3 29-Abril-2025 $167.774
28] 4% -
e $ 4[] 30-Abril-2025 $158,650
Mes Walmart -
R 500 01-Mayo2025  §220939
Semana LD 6] 02-Mayo-2025 $176.125
Semana Walmart -
A 700 03-Mayo-2025  5149.628
venma venta » Ano Anp,  Trimestre ] ] Total $1,269,973
Cadena »
Entienda 3
-

.- BITAM - Google Chrome

25 kpionline10.bitam.com/artus/gen940/easmain2.php

En la parte superior como manera informativa viene el rango de que dia a que dia abarca
la semana 18, incluso si navegamos por la celda de la venta $ del apartado de la semana
actual, al hacer un drilldown por el atributo Dia podemos comprobar los dias que
conforman esa venta.

Mismo caso para la semana de lunes a domingo:

P

i

| Todos - Zona ) |

Analisis semanal

Analisis de Venta v Gestion de Inventarios v  Precio y Demanda v

Informacién de |a semana de Lunes a Domingo del 28/Abr/2025 al 04/May/2025 |

Tedos - ID Cadena o BITAM - Google Chrome

23 kpionline10.bitam.com/artus/gen340/easmain2.php

Actual L] el ¥ =
28/ADI12025 2025001 2025/02 2025/03 2025/04 2025/05 2025/06 2025/07 2025/08 2025009 2025/10 2025/11 203
Pericdo{Semana LD: 2025/18)
Venta § $1,197 7~
' :
| Todotm Dia Venta §
Afo -
itata 101 2025/04/28  $172,547
Con Venta 20 2025/04/29 $167,774
Unidades Dia
26, 3L 2025/04/30 $158,650
Mes Walmart 4[] 2025/05/01 $220,939
Semana
sCl 2025/05/02  $176125
| SemanalD
| semanawaimart | 6] 2025/05/03 $149,628
Tipode Articulo =
| 70 2025/05/04 $148,132
Trimestre
| Cadena b | Total $1,193,796
| Entienda |
« FVentss »
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Semana Walmart

Analisis semanal Walmart
‘/ Analisis de Venta %  Gestion de Inventarios % Precio y Demanda v

a—
ﬂ Informacion de la semana sabado a viernes del 26/Abr/2025 al 02/May/2025 |

- BITAM - Google Chrome

1::;|BITAM ENTIENDA

Todos - ID Cadena b, S | Todos - Zona X |

kpionline10.bitam.com/artus/gen940/easmaind.php

¥ =

4950515253123456?391011121415

Actual

26/Abr2025

$1 it
Tendencia
Ano
AfowWalmart
ConVenta
Unidades )
1 Mes
Mes Walmart

Anicio

Periodo{Semana Walmart: 13)

1] 26-Abril-2025 $219.930

21 27-Abril-2025 $224.310

3] 28-Abril-2025 $172,547
4[] 29-Abril-2025 $167.774

SHN 51 30-Abril-2025 §158,650
Semana LD
S rriana el 61 01-Mayu-2025  $220,939,

Tipo de Articulo 7] 02-Mayo-2025 $176,125

Trimestre

Tvenia» venia » An AR 3 Cimied D Tml sm,zys
Entienda 2
FVentas ¥
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Construyendo un reporte desde cero con tipos de periodos personalizados

A continuacién vamos a construir un reporte de ventas de la cadena de Walmart
utilizando calendario Walmart.

AUGUST 2025 SEPTEMBER 2025 OCTOBER 2025

s|s|Mm|T/W|T|F s/s/M[T|[w[T]F s|s|m|[T|w T|F
vdl 2 (3 |4|5|6|7 |8
Jofw[n|r]z|wuls
6 [17]8[19]20]2]2
|23 [24]25[26 (272829

Bidz a1 [2]s]as]| ERA4|5|6[7]8]9]w0

67 |8[9]w0|n]|n2
13[4 |15 16 |17 18|19 k8|19 ]20]2 [22]23]24
12021 [22]23]24]25]26| (= 25|26 {27 |28 |29 |30 31

AN (12113 (14 (15|16 |17

)
O

4y 27 (28129130 |1 | 2 | 3

NOVEMBER 2025 DECEMBER 2025 JANUARY 2026

S| S/ M|T W|T)|F S| S|M|T|W|T|F SIS/ M|T|W T|F

PPy 1 (2 3|as5|6|7] P2 (z0|1[2]3]4]s5 |3 |a|s5|6|7]8]9

| & F =N
q l.'-';‘"| g9 |110|Nn |12 (13|14 .“*| B | o8 |9 T |2
1 i}
|
|
i

(M |[12]113]|14 |15 |16

17 |18 |19 |20 | 21 | 22 | 23

o 2 BEEBREER . BRI

20|21 12212324 |25 |26 [ =124 1252627 |28 29|30

\-—

s =
2223|2425 |26 |27 28| [
3 ¥ 27 (2829 (30211 | 2

En |la parte superior derecha de Artus desplegar el menu principal de la aplicacion y dar
click en la opcion “Nuevo Analisis Empresarial”:

Muevo Analisis Empresarial

Informacion de la semana s:

Todos - ID Cadena b | Tedos - Zona . | Todos - Punto de Venta ¥, | Todos -

PREGUNTALE A BITAM® 50

bitam.com/solucionesretail
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En la ventana modal que se abre es necesario indicar el origen o modelo de los datos, el

tipo de periodo con el que deseas iniciar tu reporte y seleccionar o pasar a tu lado
derecho los atributos o dimensiones que quieras visualizar en el analisis:

& Nuevo Andlisis Empresarial - Google Chrome - [l

2z kpionline10.bitam.com/artus/gen940/neweaswiz.php?ckid= =

X

Modelo *  Sellout ¥ Periodo *  SemanaWalmart -
Atributos Buscar Columnas a mostrar
F
& L. SemanaWalmart

Al Vltima Actualizacidn Inventarios

L. IDCadena
Wl Unidades A8

L. 1D Tienda

A Unidades A8 2
L. Punto deVenta

L. Unidades Equivalentes . -
. R I
Bl e e e lmmdeimim [ oh
Paleta Default v Pautado @ ‘ | Fondo OFF
MNombre Valor Valor 2
Lorem $12,345.11 51,234
lpsurmn $68,58641 54,321
Dolor $98.765.17 58,654
Aceptar Cancelar
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Por defecto se abre con un periodo multiple Afo - Semana Walmart, es importante
cambiarlo a solo Semana Walmart o si requieres un multiple seleccionar el Ao Walmart
—Semana Walmart

2023 3 ] 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31 32 33 34
s Dfa
@ ID Cadena [WALMART), Periodo{Semana Walmart: 13) Afio
Trimestre
a::;;;: ID Cadena-. 'ﬁ;;)d 2 Punto de Venta- Pro::?ucto ::::: i Venta $= Unidades-. l,:?ﬁ"::t:?;
10 13 WALMART 194 BALOS PUERTOS 104678 GALLETA| Anowelmart NDIVIDUAL 100 G $70 2 1
20 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 100592 GALLETA, AS 90 G GIU 18
30 13 WALMART 383  PUERTATLATELOLCO 104768 BARRAS | Todoslos periodos §117 3 2
40 13 WALMART 383  PUERTATLATELOLCO 104678 GALLETA Moltiple | ano-Trimestre- s $429 1 5
50 13 WALMART 383  PUERTATLATELOLCO 107550 BARRADE ARROZ e $290 9
60 13  WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 107807 CROISSANT RELLENO DE CI :: ;,::a,t_Ms $462 14
70 13 WALMART 383  PUERTATLATELOLCO 108046  MAGDALENAS DE VAINILLA | Aflo- Meswalmart §195 3
80) 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 108167 MANTECADAS DE CHOCOLY ~ A ValmartMeswalmart 18
90 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 108168 MANTEGADAS CON NUEZ :: v:a,:a,:Tr,mem 24
100 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 108169 ROLLO DE GANELA AfioWalmart -Semana 16
110 13 WALMART 889  SC CUSPIDE SANTAROSA 105180 GALLETAS DE ANIMALITOS ¢ ™ 5t $260 4
R Afio Walmart - Semana LD
120 13 WALMART 889  SC CUSPIDE SANTAROSA 107907 CROISSANT RELLENO DE Cll ' ano - semana walmrt $132 4
1300 13 WALMART 889  SC CUSPIDE SANTAROSA 108046 MAGDALENAS DE VAINILLA 1y, [A70 Waimart-semana waimare $325 5
1400 13 WALMART 1003 PLAYADEL CARMEN 100592 GALLETA DE AVENA 43 PIEZAS 90 G G/U $150 2 57

Aplicando filtro cadena Walmart, en la parte superior izquierda se encuentra contraido un
explorador EAS, al desplegarlo buscamos al atributo de ID Cadena y arrastramos a la
seccion de los datos de la tabla el campo Walmart:

£
54789101 wEEEe 15 14 7 18 19 XD A | 24 27 28 29 3 31 32 3 34 35 M I 38 39 A0 4L 42 4 44
 Mes Qinr FAAETL
- Mes Walmart Semann D 1] Irwentano
. Semana Wil '0 CAOEN3 [unda Punto de Yenla Etnducio Producto Venta § Unidades
4 f:::::iw[ E $0° 1% WALMART 184  BALOS PUERTOS 104578 GALLETAS DE ANIMALITOS INDIVIDUAL 100 G §70 2 1%
Tipo st Articzile 2l ag WALMART 383  PUERTATLATELOLCO 100562 GALLETA DE AVENA 43 FIEZAS 80 G G 133
Trimstrit E 30 13 WALMART 363  PUERTA TLATELOLCO 104768 BARRAS DE PIRA $u7 3 228
0. Elara : 40 13 WALMART 383  PUERTA TLATELOLCO 104978 GALLETAS DE ANIMALITOS INDIVIDUAL 100 G 3429 1 5
‘:"'19"‘ i 500 13 WALMART 383  PUERTATLATELOLCO 107550 BARRA DE ARROZ $290 9 i
. i el 13 WALMART 383  PUERTATLATELOLCO 107907 CROISSANT RELLENO DE CHOCOLATE 3462 it} a
= 2 7O 1 WALMART 383 PUERTA TLATELOLCO 108046  MAGDALENAS DE VAINILLA $195 3
T i 80 13 WALMART 383  PUERTATLATELOLCO 108167 MANTECADAS DE CHOGOLATE IE;
1
ALSUPER HE: 13 WALMART 383  PUERTA TLATELOLCO 108168  MANTECADAS COM NUEZ 241
ARTELI ; 100 13 NALMART 383  PUERTATLATELOLCO 108168  ROLLO DE CANELA 163
Pl P10l 13 WALMART 830 SCCUSPIDESAT oo 80 GALLETAS DE ANIMALITOS 500 G $280 4 5
::;::h E 120 13 WALMART 889  SC CUSPIDE 7 CROISSANT RELLENO DE CHOTOLATE $132 4 ;
TV EDERKny 1 a0) 13 WALMART 889  SC CUSPIDE SANTAROSA 108046 MAGDALENAS DE VAINILLA 5325 5
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Acumulando informacion desde la primer semana del ano Walmart, basta con arrastrar
hasta la primer semana en el filtro multiple:

.= BITAM - Google Chrome

2% kpionline10.bitam.com/artus/gen940/easmain2.php

T B
I 1 2 3 45 6 7 8 9 10 11 12 13 I 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 31 32 33 34 35 36 37 |
gﬁ(:adena (WALMART), Periodo{Semana Walmart: 13) ‘\
SWZIIT::;: ID Cadena- 'ﬁ:zda Punto de Venta- P[U:J[:.I{.‘.Tio Producto~ Venta $- Unidades~ l;nh:zt:;i
10 13 WALMART 194  BALOS PUERTOS 104978 GALLETAS DE ANIMALITOS INDIVIDUAL 100 G $70 2 1
200 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 100592 GALLETA DE AVENA 43 PIEZAS 80 G C/U 18
30 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 104768 BARRAS DE PINA $117 3 22
40 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 104978 GALLETAS DE ANIMALITOS INDIVIDUAL 100 G $429 1" 5|
50 13 WALMART 383  PUERTATLATELOLCO 107550 BARRADE ARROCZ $290 9
60 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 107907 CROISSANT RELLENO DE CHOCOLATE $462 14
70 13 WALMART 383  PUERTATLATELOLCO 108046 MAGDALENAS DE VAINILLA $195 3
s 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 108167 MANTECADAS DE CHOCOLATE 18
9] 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 108168 MANTECADAS CON NUEZ 24
00 13 WALMART 383 PUERTATLATELOLCO 108169 ROLLO DE CANELA 16
10 13 WALMART 889  SC CUSPIDE SANTAROSA 105180 GALLETAS DE ANIMALITOS 500 G $260 4

Recientemente Chrome limitd el uso de memoria del navegador, va depender de la
cantidad de registros, cantidad de productos del catalogo, presencia en tiendas, etc,,
ademas del rango de periodo que se esta consultando, para este tipo de reportes pesados
podemos trabajar en modo edicidn, en este estado el reporte no pinta datos y es posible
grabarlo asi y exportarlo ya sea a Excel o Excel sin Formato (CSV), éste uUltimo mas
recomendado por ser una descarga mucho mas rapida.

Inicio
(®) 1D Cadena (WALMART), Periodo{Semana Walmart: 1/13)

Punto
Semana 1D 1D ID Inventario

Product i
Walmart Cadena Tienda Producto s E.uco Venta $- AT LA ultimo dia-.

de
Venta

L%
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o — Excelsin formato
|

@) 1D Cadena (WALMART), P| PDF [t 1/13)

Correo

CObtener URL

Inventario
ulimo dia-

Venta $- Unidades-

Grabando nuestro reporte, en la parte superior dar click en el disco

Favoritos

Nombre: \A

| Reporte de Vertas Walmart

[ Fechafija

rdar Cancelar
J

Calendarizando un reporte para envio de Advisor, por ejemplo, con informacion de ventas
de la semana que cerro, es importante grabar nuestro reporte con la semana Walmart
actual, para ello dar click en los datos de la tabla y en el panel de propiedades de la tabla
ir a la seccion de periodo y dejar la semana Walmart con inicio y fin en el actual O,
ejemplo:
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B

i X

P
Semana B @B 0 g

Walmart Cadena Tenda Frodincio

biverilang
il i

Unidndas:

[
Weesita

il

QU pusc

LI

Takia Oingmies

=) Aolicar a2 Coplar

41 42 48 M A5 46 %) 48

42 05

Gereral
Foemata.
oot
Filkra
Filtre{Perionalizads)
Prvicda
Auanzade -
Sermana Walmart -
Iniclo. Fecha actial -
Desplazar o
Final Fecha scwual -
Desplazar Q
Aaribute Predstarminada -

Al darle click al icono de envios de Advisor, es importante ingresar un nombre de tarea. El
usuario o los usuarios a los cuales les llegara el reporte (deben ser usuarios registrados en
la aplicacion), el tipo de frecuencia (este ejemplo se hizo en domingo para que nos llegue
con la informacion completa de la semana Walmart que cerrd en viernes. Aqui es
importante recordar que en el sell out tenemos un dia de diferido, en cuanto a la carga de

las ventas)

23 kpionline10.bitam.com/artus/den940/easmain2.php

| &
PRI Recibic autométicamente con Advisor

Inicio

@ ID Cadena (WALMART), Periodo|Semana Walmart: 15)

Semana |D 1D BT
e Producto
Walmari Cadena Tienda Venta Producto -

Venta §-

Unidades-

PREGUNTALE ABITAM®

¥ =
@ Nuevo - Google Chrome O X

25 kpionlinal0.bitam.com/artus/gen940/add_task? php?type=ANF

Nombre Reporte de Ventas semana Cerrada

Usuarios Eduardo Moreno Gaytan

ipo de frecuencia |  Semanal -

Hora Inicial 09 ~ |00 -
Lunes Martes Miércoles Jueves
Viernes Sabado
Aceptar Cancelar
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Solo con dar click en Aceptar se crea nuestra tarea de Advisor, el formato default del
reporte siempre es tipo IMAGEN, en reportes pequenos puede ser Util este formato pero
en casos de analisis de muchos registros conviene cambiar este formato. Para editar
nuestras tareas de Advisor ir al menu principal de la aplicacion, en el icono de Envios de
Advisor:

& 2%  kpionline10.bitam.com/artus/gen240/artusma tn@p

Envios por correo

Informacion de la sem:

Al ingresar veremos una lista de las tareas creadas con el tipo de frecuencia y la préoxima
fecha de ejecucion.

BITAM Advisor B = (e @

Tarea Variables Bitacora Cerrar

Eduardo Moreno Gaytan

Lista de tareas

| = Diario Semanal Mensual

= Inm. Tarea Ocurrencia Proxima ejecucion =
[ '= « @ Reporie de Ventas semana Cerrada Semanal 2025-05-18 09:00 =

Para editarla dar un click en el nombre de la tarea, aqui podemos cambiar el titulo de la
tarea y la descripcion:

BITAM Advisor B = (v B

Tarea Variables Bitacora Cerrar

Informacion Informacion para la tarea "Reporte de Ventas semana Cerrada”
para la tarea
ﬁ Destinatarios Titulo de la tarea Reporte de Ventas semana Cerrada
@ Calendario Frecuencia Semanal
— Escenario Ultima fecha: 1500-01-01 00:00:00
il Seleccion de
Reporte Siguiente fecha: 2025405-18 09:00:00
*F Fitires Descripcion de la tarea’  Reporte de Ventas semana Cerrada
Conienido de A
e corren
Opciones de
™ envio
Opciones de
condicion
Siguiente  Cancelar
-
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Al dar click en siguiente podemos cambiar los destinatarios:

BITAM Advisor b 2 v W

Tarea Variables Bitacora Cerrar

Eduardo Moreno Gaytan

Informacion Destinatarios
para la tarea

Agregue los usuarios de desting.
i Destinatarios greg

@ Calendario Eduardo Moreno Gaytan y

— Escenario /

Seleccion g f ’
Repote ©  Add the users o receive a copy from each email

SF Fitos Eduardo Moreno Gaytan 3

Conlenido de
caorrec

Opciones de
Eenvio

Cpciones de
condicion

Anterior  Siguiente Cancelar

Al dar click en siguiente podemos cambiar el tipo de frecuencia, la hora y el dia del envio:

BITAM Advisor B 3 ¢ @

Tarea Variables Bitacora Cerrar

Eduardo Moreno Gaytan

i Infarmacion Calendario
para |a tarea

i : Defina la frecuencia de ejecucion de la tarea.
Destinatarios

@ Brisnt () Diario @ Semanal & Mensual

== Escenario/ Hora: ’E : [][}_v
Seleccion de
Reporte Dias: [ Lunes
= O martes
F Fitros ] Miércoles
) Jueves
Conlenida de ] viernes
coren [l sabado
. # Domingo
Opciones de
envio
Opciones de
condicion

Anterior  Siguiente Cancelar
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Al dar click en siguiente modulo podemos cambiar el formato con el que llegara el
reporte:

BITAM Advisor B =2 (| @

Tarea Variables Bitacora Cerrar

Eduardo Moreno Gaytan

Infarmacion Escenario / Seleccion de Reporte
para Ia tarea

Escenano / reporie Tipo de formato

Eliminar

Reporte de Ventas semana Cerrada Mostrar vista previa

i srenani? Eliminar| Mostrar vista previa| Filtros| Filter options| Condicig

Seleccion de ’
Reporte Agregar escenario / reporte

SF  Filiros

Contenido de
COTTED

Opciones de
envio

Opciones de
condicion

Anterior Siguiente Cancelar

El siguiente apartado es muy importante para nuestra tarea ya que debemos de utilizar el
mismo periodo con el que se cred el analisis y el periodo que ingresemos sera con el que
llegara a nuestro correo, por ejemplo nuestro reporte utiliza semana Walmart y deseamos
que nos llegue con la semana inmediata anterior.
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BITAM Advisor

Infarmacion
para la tarea

i Destinatarios
@ Calendario

" Czcenarnio/
!;.a;l Seleccion de
Reporte

"Tf’ Filtros

Contenido de
cofren

Opciones ds
&nvia

Opciones de
condician

Filtros

'S Reporte de Ventas semana Cerrada

k]

A S

Tarea Variables Bitacora Cerrar

Eduardo Moreno Gaytan

¥

Semana Walmart v

All

Dia

Semana
Quincena

Mes

Afio

Semana del Mes
Trimestre

Lustro
Calendario 4-4-5
Calendario 5-4-4
Dummy

Semana LD

Afio Walmart
Mes Walmart

g Y Semana Walmart

Actual -1

Anterior  Siguiente Cancelar

Para indicarle que nos llegue los dias domingo con informacién de la semana anterior
basta con configurar Semana Walmart Actual e ingresar un -1
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Relative

Ok Cancel

En el siguiente moédulo podemos darle mayor presentacion al cuerpo de nuestro correo

BITAM Advisor B = v W

Tarea Variables Bitacora Cerrar

Eduardo Moreno Gaytan

o conien s
para la larea

i Destinatarios ASUNto del correo: Reporte de Ventas Wiamart
Cuerpo del correo:

@ Calendario S ® ' Pparagraph Arial - 1opt - 0 T

— B/7/us====Ef: ==
53 Seleccion de

s A-H-TL QOO0 EPLE B =
? Filtros |

' Reporte de ventas de la cadena Walmart con inf ian de la i diata anterior:
| Contenido de
"d u:-rneo > « Ventas §
+ Unidades

'_wa Opciones de « Inventario|

envio

Opciones de

condicion
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En opciones de envid solo cerciorarnos que este activa la opcidon envios por correo

BITAM Advisor 0 =3 v @

Tarea Variables Bitacora Cerrar

Eduardo Moreno Gaytan

) Informacion Opciones de envio
para la tarea

i Destinaiarios. Ml ENViar correo [ Generar Cache 1 whatsapp

@ Calendario

— Escenario/
Seleccion de
Repaorte

Filiros

Confenido de
COITED

Opciones de
envio

Dpciones de
candicion

Anterior Siguiente Cancelar

Por ultimo darle "guardar tarea", las condiciones de envid son en dado caso que
tengamos creadas ciertas variables podemos hacer uso de ellas para que el envio
dependa que se realice si se cumple con alguna condicidon en especifico.

BITAM Advisor b = (e W

Tarea Variables Bitacora Cemar

Informacion Opciones de condicion
para Iz tares

i Destinatarios Variables: | 1.1 Venta §_Afio v Agregar a la formula

@ Calendario 7
Condicion:

— Escenario /
1.41!' Seleccion de =

Reporte

Validar cendicidn
'T' Filiros

Contenido de
cofren

Opciones de
envia

Opciones de
condicion
Anterior Cancelar
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Contacto de soporte

Correo de soporte: soporte@bitam.com
Teléfono de atencion: 833 457 2220
Horario de atencion: Lunes a viernes de 8:30 a 18:00 hrs

Version del manual y fecha de actualizacion
Versiéon del documento: 1.0 Ultima actualizacién: Junio 2025
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